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Re novables

Una solucidn para
cada vivienda...
y para el planeta

Saunier Duval, pioneros en Re_novables

En Saunier Duval, contamos con una amplia gama de soluciones de climatizacion
basadas en energias renovables, que adnan calidad, eficiencia y confort.

Sistemas de (ltima generacion, altamente eficientes y conectados —validos tanto
para obra nueva o reforma de viviendas unifamiliares, colectivas o sector terciario—
que ademas incluyen prestaciones adicionales de alto valor afiadido para mejorar,
tanto la calidad de vida de los usuarios, como la sostenibilidad del planeta.

Descubre mas en saunierduval.es

Saunier Duval
Siempre a tu lado
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iCudndo se acabard el desinstalar
y reinstalar!

Desde C N | hacemos campafas Precuentes para avisar: aten-
cion con ir al mejor postor ... a largo plazo le saldrd, mds caro.

Una empresa instaladora se encuentra con Precuencia con clien-
tes que acaban de instalar un nuevo equipo aire acondicionado, y le
llaman para ver por qué dejé de Funcionar. Desaforcunadamente,
alrededor del 25-30% del negocio residencial proviene de la repa-
racion de instalaciones mal hechas. El sistema de HVAC es proba-
blemente el Unico sistema mecdnico en su casa. No es una tubenria
de agua o una capa de pintura: es una mdquina con piezas moviles
que (con suerte) Puncionard durante 10 6 15 afios, y si no se instala
correctamente, una de dos, o no mantendrd su hogar adecuada-
mente enfriado o calentado, o peor aun, Fallard por completo.

¢Coémo se pueden permiGir estos “pseudo-instaladores de gan-
gas” instalar una nueva unidad a precios ridiculos? Desafortu-
nadamente, es muy habicual en Espafia y es simple ... por triste
que sea. Son un par de Gipos en una Purgoneta, sin certificado
profesional alguno o que usan el n°® de certificado de otra per-
sonaq, sin seguros de RC, sin estar dados de alta y que ademds
le oPrecen siempre al cliente la posibilidad de no cobrarle el IVA.
Pueden estar utilizando equipos robados de una nueva obra de
construccion, o compraron equipos usados a alguien y los estdn
pasando como nuevos. Si el precio es demasiado bueno para ser
verdad, probablemente se den todas o algunas de las circuns-
tancias anteriores, no importa lo que le digan. A esos precios
que le oPertan es imposible comprar equipos y materiales ade-
cuados, y mucho menos pagar a técnicos cualificados o seguro
de responsabilidad civil.

¢Qué hacer? Obtenga mulGiples ofertas y utilice su instinto:
preguntese, équién hard el mejor trabajo? ¢En quién confia?
Créannos, siempre es mds barato a la larga con una empresa
instaladora de buena reputacion, incluso siendo un poco mds ca-
ros, como es normal en alguien que conoce bien su negocio y sabe
hacerlo a la perfeccion. Una empresa instaladora legal no pue-
de utilizar trabajadores no cualificados para instalar un aire
acondicionado, y los trabajadores cualificados requieren mayor
salario que los no cualificados.

Si la primera instalacion la ha realizado una empresa poco o
nada profesional, el clience tendrd que gastar bastante mads
de lo que le costd para solucionar el problema. Y dado que la
empresa instaladora legal y profesional asume el trabaijo, lice-
ralmente necesitard desinstalar y reinstalar todo para asegu-
rarse de que se haga correctamente .. €so suponiendo que no
necesite nuevos equipos.

Por eso es importante no equivocarse la primera vez.




Aerotermia y Fotovoltaica
Ventajas claras

Amortizacion en 6 anos.

Reciencemente en el Congreso CNI de Instalaciones en la Edificacion Miguel Angel Piqueras CEO de Aero-
man Energia, demostrd con nimeros las ventajas de combinar una bomba de calor aerotérmica con una

instalacion Potovoltaica.

Sistema de aerotermia

La Aerotermia es la energia en forma de calor que con-
tiene el aire que nos rodea, es una energia renovable, su
aplicacion a la técnica de climatizacién (calefaccion ylo
refrigeracion) permite disefiar sistemas muy eficientes
y con costes de mantenimiento prdcticamente nulos. Lo
que permite obtener un sistema alcamente eRiciente
que aporta un alto nivel de confort al hogar al mismo
tiempo que permite ahorrar en la Pactura eléctrica
respecto a otros sistemas de calefaccion y muy soste-
nible debido a la reduccién de emisiones de CO2

Sistema Fobtovoltaico

La tecnologia solar Fotovoltaica consiste en la trans-
Pormacion de la radiacion solar en electricidad que
bien dimensionada permite reducir los consumos en
la Pactura eléctrica.

El reciente cambio en la legislaciéon referente al au-
toconsumo de energia eléctrica donde se mejoran las
condiciones de conexion de la instalacion Fotovoltaica
hace que sea muy inceresante su instalacion. En es-
tos momentos la ley permite varias modalidades de

autoconsumo siendo la mds inceresante para la hibri-
dacién con aerotermia el autoconsumo con compen-
sacién mensual de excedentes. Con esta modalidad
no solo se ahorra en el consumo de la energia Fotovol-
Gaica que se consume en el momento de la generacion
si no que permite compensar los excesos de genera-
cion Potovoltaica mensuales a precio de pool. Con es-
tas premisas cuanto mds se aproxime el consumo de
la vivienda a la generacién solar mayor serd el ahorro.

Sistema de aerotermia y

Fotovoltaica

La combinacion de bomba de calor aire-agua aero-
térmica, sistemas de climatizacion radiante y ener-
gia solar Potovoltaica, correctamente dimensionao-
das pueden aportar unos niveles muy altos de con-
Port, unas minimas emisiones de CO2 y un coste de
mantenimiento muy bajo.

La instalacion ideal es la que mediante la instalacion
Potovoltaica produce la energia necesaria para cu-
brir la mayor parte del consumo eléctrico de la vi-
vienda entre ellos los del equipo de la aerocermia.

Esta modalidad permite disefiar instalaciones Foto-
voltaicas que permitan producir durante las horas
de sol la energia eléctrica que consumird el equipo de
aerotermia a lo largo de la jornada.

La ideal es producir los kWh necesarios para com-
pensar la mayor parte del consumo eléctrico reali-
zado por el equipo de aerotermia.

Modalidad de autoconsumo

Con la aplicacién del RD 244/2019, por el que se regula
el aucoconsumo de energia eléctrica, se podrdn ele-
gir entre 2 posibilidades, segun las caracteristicas
de la instalacién Fotovoltaicar:

AUTOCONSUMO CON EXCEDENTES
COMPENSACION SIMPLIFICADA
VENTA DE EXCEDENTES
AUTOCONSUMO SIN EXCEDENTES

E"é ——— ,.:, IDAE CONOZCANDS . INFORMACIONY AYUDAS Y
L -

PUBLICACIONES FINANCIACION

Inicio - Tecnologias - Energias renovabies - Aufoconsumo

AUTOCONSUMO

Consumo de bienes o recursos por parte de quien los produce

Aerotermia en modalidad de

autoconsumo con excedentes
y compensacion simplificada.

Esta modalidad permite disefiar instalaciones Foto-
volcaicas que permitan producir durance las horas
de sol la energia eléctrica que consumird el equipo de
aerotermia a lo largo de la jornada.

La ideal es producir los kWh necesarios para com-
pensar la mayor parte del consumo eléctrico reali-
zado por el equipo de aerotermia.

Consumo red interior
Un Gnico consumidor

Produccion

Za\

Red de distribucion/
transporte

L)

Ahorro por
compensacion .

Ejemplo de vivienda
(basado en produccion y consumos reales)

Tipode Vivienda: ...............cooiinnl. Unifamiliar
SUPEPRICIE: ..ot 130 m?
Localidad: ... Albacete
Aislamiento:. . ... Cumple CTE
Climatizacién radiante: ..o 100%
UsUuarios ACS: .. ..o 3
Temperatura de disefio:

INVIEPNO:. . . -3°C
VeraNO: ... 35°C
Temperatura de confort:

INVIEPNO:. . . 20°C
VeraNO: ... 25°C

La experiencia nos dice que la hibridacién de una caldera
aerotérmica y un sistema Potovolcaico Giene una viabi-
lidad Gécnico-econdmica indiscutible. Se ha analizado la
generacion Fotovoltaica y los consumos eléctricos de



varias viviendas con instalacion de aerotermia y paneles
Potovoltaicos. A continuacion, se analiza uno de los casos.

Se trata de una vivienda unifamiliar de 130m2 ubica-
da en Albacete que cumple con el CTE, donde la cli-
matizacioén es por suelo radiante y con tres usuarios
de ACS. La vivienda Giene una instalacion de climagi-
zacion Pormada por una bomba de calor aire-agua
de 9kW y una planta Potovolcaica de 3kWp que estd
conectada a la red interior de la casa.

Resumen de los datos iniciales

Equipo empleado

Equipo climatizacion:. . ... Bomba de calor aire-agua

Potencia nominal (7/35): ..., 9kw

Produccién anual de energia térmica:

CaleRacCion:. ..o 8.088 kWh

ACS . 2.942 kWh

Refrigeracion: ... 4.384 kWh
AN /

e Antes de instalar la planta Fotovoltaica la vivien-
da Genia un consumo anual de 6.549kWh con un
coste de 1.494€ como se puede observar en la si-
guiente tabla:

e Una vez conectada la Potovoltaica los consumos
bajaron a 4.074kWh lo que supone un ahorro de
794€ anuales.

Como se ha demostrado la hibridacién de bombas ae-
rotérmicas con paneles Fotovoltaicos es una realidad.
Este tipo de instalaciones aporta grandes oportunida-
des de negocio a las empresas instaladores al ofrecer
una solucién diferenciadora, a la par que ofrece a los
usuarios un sistema de climatizacion muy sostenible
que apoyado por la Potovoltaica permite tango la re-
duccioén de la Pactura eléctrica como la emisidon de ga-
ses de efecto invernadero al ambiente.

Resumen datos Rinales

Y en la siguiente tabla se puede ver una comparativa
del gasto acumulado anual del sistema con aeroter-
mia y de la aerotermia con Fotovoltaica.

CONSUMO VIVIENDA AEROTERMIA

CONSUMO ELECTRICO kWh € €/kWh
CONSUMO TOTAL VIVIENDA 6.549 1.494 0,228
1 1 BT - EE ..
b i DISTRIBUCION DEL CONSUMO kWh € £/mes
o G & CALEFACCION 1.836 419 70
i REFRIGERACION 1.044 238 60
Arriba datos exGraidos del sissema de monitorizacion e 562 i i3
RESTO CONSUMOS 3.000 684 57
Instalacién Fotovoltaica TOTAL 6.549
InsGalacion FV
Pobenc?q mloldulos: ---------------------------- 300 Wp DEMANDA ENERGI’A!RENDIM‘ENTO kwh SCOP ISEER
Potenciaainstalar:.................ooo L. 3 kWp PRODUCCION CALEFACCION 8.080 4,40
Ndmerodemudulos: .................. 10 Médulos FV PRODUCCION ACS 2.942 4,40
|nver‘SOP(3kV\; PRODUCCION REFRIGERACCION 4.384 4,20
Superficie necesaria: .............. 3.900 € (1,3 €/W
A il TOTAL a6 4,34
Vida Uil .o 25 ainos ?
SUPERFICIE VIVIENDA (m2) 130 Potencia Aerotermia (kWh) 9 Usuarios ACS 3

DATOS DEL CONSUMO

DATOS DE TARI

DATOS DE INSTALACION FV

FA ELECTRICA

NECESIDADES DE LA VIVIENDA ENERGIA en kWh TARIFA Megawatio 2,0 DH CON EXCEDENTES Y COMPENSACION MENSUAL
CALEFACCION 8.080 POTENCIA CONTRATADA 5 kw POTENCIA A INSTALAR 3 kwp
REFRIGERACION 4.384 TERMINO POTENCIA 0,104229 | €/kwdia COSTE INSTALACION 1.3 €/Wp
ACS il 2.942 TERMINO ENERGIA P1 0,179% I €/kWh INVERSION (€)
RESTO CONSUMOS 3.000 TERMINO ENERGIA P2 0,104229 €/kWh 3.900
SCOP 4,4 PRECIO kWh COMPENSACION SIMPLIFICADA

SEER 4,2

0,05

CONSUMO VIVIENDA AEROTERMIA+FOTOVOLTAICA

CONSUMO ELECTRICO kWh € €/kWh
CONSUMO TOTAL VIVIENDA 4.074 700 0,17
DISTRIBUCION DEL CONSUMO kWh € €/mes
CALEFACCIO N 1.142 196 33
REFRIGERACION 649 112 28
ACS 416 72 6
RESTO CONSUMOS 1.866 321 27
TOTAL 4.074
DEMANDA ENERGIA/RENDIMIENTO kKWh SCOP/SEER
PRODUCCION CALEFACCION 8.080 7,07
PRODUCCION ACS 2.942 7,07
PRODUCCION REFRIGERACCION 4,384 6,75

TOTAL 15406 6,98

Comparativa gasto anual
acumulado

10.000

AEROTERMIA CON VOLTAICA B AEROTERMIA

Amortizacion instalacion
Fotovoltaica

AMORTIZACION FV

Ahorro de emisiones

Factor de

emision

SISTE MA (Kg de CO2 Kg de COz eq

eq/kWh)

Kg de COz

AEROTERMIA ame Tedwem

Kg de CO:z
eq/kWh

AEROTERMIA CON FV  o3ss

REDUCCION DE EMISIONES 38%

COSTE FACTURA MENSUAL AEROTERMIA

COSTE FACTURA MENSUAL AEROTERMIA + FV

Miguel Angel Piqueras,
Director, AEROMAN
miguel@aeromanenergia.com

‘ ‘ Mejora de la eficiencia de un 2,64%.

‘ ‘ 794 € ahorro mensual en vivienda de 130m°.



En detalle

Datos 7 meses después

En el sector de la refrigeracion, como supongo que
pasa en otros sectores, se hace siempre eco de los
ulcimos eventos y noticias de instalaciones con tec-
nologias punteras dejando muy a menudo en el olvido
estas mismas instalaciones transcurridos unos dias.

Y precisamente esta rdpida amnesia a medio plazo,
generada por lo inmediato y por lo novedoso, deja en
segundo término lo que, desde el punto de vista de
instalador y mantenedor, es mds importante: que las
instalaciones Puncionen correctamente y cumplan
con las expectativas creadas al usuario Rinal.

Sin la correcta labor del mantenedor no es posible
que se alcancen los objetivos marcados. Para cade-
nas comprometidas con la eficiencia, estos objeti-
vos dejaron de limitarse hace ya bastante tiempo
al mantenimiento de la temperatura correcta en
sus murales y cdmaras. Cuando existe un verdadero
compromiso con la eficiencia, la exigencia al instala-
dor/mantenedor es si cumplen con el consumo eléc-
Erico que se esperaba.

Esta nueva necesidad del cliente ha de cumplirse no
solo el dia de la inauguracion sino a lo largo de toda la

10 En detalle

vida util de la instalaciéon y requiere de una atencion
constante por parte de los verdaderos agentes in-
Gervinientes en la instalacién durante su vida Util, los
mantenedores.

El pasado mes de noviembre se inaugurd un supenr-
mercado de la cadena ALDI en la poblacién de Este-
pona con una instalacién Prigorifica complecamen-
e libre de HFC tanto en la parte de refrigeracion
como la de climatizacién ya que usa R-744 como refri-
gerante Unico en un sistema incegrado FRIO-CLIMA.

La instalacién nacié durante su Rase de disefio con va-
rios objetivos a cumplir que intencaremos resumir, si
bien no pretenden ser estudios exhaustivos sino dar una
explicacion bdsica a los datos que se van registrando:

1. EFICIENCIA DE LA INSTALACION DE
REFRIGERACION.

Pese a la necesaria estandarizacion de equipos, cada
instalacion tiene caracteristicas que la hace unica.
Esta estandarizacion de equipos no suele ser posible
a nivel de disefio y montaje de la instalaciéon ya que

las necesidades como la disposicion de los servicios,
la ubicacion de sala de mdaquinas y/o las condiciones
exteriores no son siempre las mismas. (aunque si se
puedan mantener los metros lineales de murales o
m2 de cdmaras)

A causa de esta diferenciacion real de las instalo-
ciones, la comparacion de datos entre instalaciones
se hace compleja y requiere la aplicacién de Pacto-
res de normalizacion demasiado altos en caso de que
exista mucha diferencia de demanda/potencia de las
instalaciones Prigorificas concempladas.

La demanda Prigorifica de esta instalacion de Este-
pona es superior a la demanda de otras instalacio-
nes semejantes de la misma cadena, al disponer no
solo de mds cdmaras de mayor volumen sino también
de servicios de armarios de congelados en la sala de
ventas conectados a la cencral Prigorifica hecho to-
talmente diferencial con el resto de las instalaciones
que disponen por la zona. Por lo que no tiene sentido
realizar el comparativo directo entre consumos eléc-
Gricos de las instalaciones Prigorificas tan dispares.

Si bien si se obtienen datos del registro del sistema
que explican el alco nivel de eficiencia de la instalacion.

Temperatura de evaporacion:

— PrESinN BT s Precion M1
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Como se ve en el grdrico de temperaturas de evapo-
racion registradas, la instalacién Punciona en estos
momentos con presiones de evaporacion de 31,2 bar
(-3°C) en MT y 13,5 Bar (-29,5°C) en BT. Los murales ins-
talados de la marca Frost-Trol permiten la elevacion
de la temperatura de evaporacion a estos valores
ya que vienen preparados para funcionar con R-744
con saltos térmicos muy pequefios para mantener la
temperatura de consigna teniendo en cuenta que se
trata de murales SIN puertas.

En detalle

Ajuste de temperaturas de termostatos.

Se han regulado los servicios MT por una mezcla de
temperaturas de impulsion y retorno con consignas
de 0-2°C en carnes y 4-6°C en Ldcteos y Embutidos.
Estos son las curvas de temperatura de los murales
de MT y servicios de BT en estos 6 meses.

Esta grafica también revela como el modelo mate-
mdtico que utiliza los controladores instalados de la
marca ELIWELL modelo RTX Dominé ajustan la tem-

m— Embutidos 1 ====M.Carne 1 ===M.Carne 2 =M Lacteos 1 ====C_Cong == Arm.Cong
9000.00
BOOO,00
7000,00
600000
1 5000,00
3
< 400,00

3000,00

1000,00

000

225 .23 431 A% 17 15 13 11 & 7 5 3 a1 1 3 5 7 % 11 13 15 17

peratura a la consigna de Forma mas exacta lo que
redunda en la eficiencia.

2. RECUPERACION DE CALOR.

Dado que han transcurrido el periodo del afio don-
de la recuperacion de calor para calefaccion se ha
tenido que mostrar mds necesaria es oportuno pre-
sentar este resumen de datos reales tomados de la
instalacion para evaluar la utilidad de combinar las
instalaciones de climatizacion y refrigeracion.

Realizar la comparacion de varias instalaciones de
climatizacién requiere de andlisis profundos sobre
muchos Pactores que afectan a la demanda como
son: temperatura exterior, orientacion del local,
personas en el incerior del local, metros de mobilia-
rio Prigorifico incluso la eficiencia de estos. Por ello
se ha intentado seleccionar locales semejantes en lo
referente a temperaturas exteriores (en el periodo
seleccionado) y caracteristicas del local.

Las temperaturas medias de los meses transcurridos
son muy semejantes ya que la diferencia no llega a los
3°C durante el periodo de apertura. El mes de mayo si
tienden a separarse las temperaturas medias

En detalle 11
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Temperatura media en horario de apertura
35,000
30,000
25,000
20,000 —ESTEPONA

—_—

15,000
10,000

5,000

0,000

Diciembire Enero Febrero Marzo Abril Mayo

GrdPico 1 Temperaturas medias exteriores

La Gienda de Estepona, gracias a la mayor deman-
da y potencia Prigorifica instalada en la seccién de
Refrigeracion ha climatizado la sala de ventas todo
el periodo analizado mediante el sistema directo de
recuperacion de calor para climatizacion. Por esto el
consumo de climatizacion registrado por los analiza-
dores con respecto al consumo general de la tienda
es mucho menor que el de las otras instalaciones limi-
tdandose al consumo de ventiladores de la UTA.

% Kwh para Clima/General tienda
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GrdFico 2: % Kwh instalacion de clima / Kwh Total tienda

Como se puede observar con la recuperacion de ca-
lor para climatizacion en la planta analizada se pro-
duce una reduccién de entre el 13 % y el 15% del con-
sumo eléctrico total de la tienda.

Si bien es cierto, que esta recuperacion de calor no
es totalmente gratuita ya que para que exista sufi-
ciente calor de recuperacion se Fuerza a un aumento
leve de la presion de descarga de la central de refri-
geracion lo que provoca que el consumo de la central
Prigorifica aumente.

Este aumento se puede ver en el siguiente grarico don-
de tomados como ejemplo 3 dias del periodo analizado
se ve claramente como el consumo (Kwh) mantiene una
relacién directa con la presion de descarga (HP).
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Segun los datos tomados en ALDI ESTEPONA el con-
sumo de la instalacién de refrigeracién aumenta un
13% de promedio en los periodos donde se activa la
recuperacion. Dado que la recuperacion ha estado
activa segun el registro del sistema el 38% del Giem-
po total, el aumento general del consumo de la insta-
lacién de refrigeracion es de un 5%.
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Segun todo lo anterior y conforme al reparto del
consumo energético de un supermercado (que se
confirma con los datos tomados en estos supermenr-
cados) la recuperacién de calor rebaja el consumo de
climatizacién al 2% del total y aumenta el de refrige-
racién en un 5%.

Por lo que una tienda sin recuperacion de calor pue-
de consumir hasta un 20% mds que una con un siste-
ma de climatizacion que recupere todo el calor posi-
ble para climatizacion.

3. FUNCIONAMIENTO DE EMERGENCIA
SIN GAS COOLER.

Durante la Pase de disefio se teorizé sobre la posibi-
lidad de que dada la configuracion de la instalacion
se podria realizar una intervencién de emergencia
anulando por completo el gascooler dejando a la UTA
como disipador de calor.

Esta prueba se realizé empiricamente en la instala-
cion el dia 22 de enero. En este dia se puede ver como
el consumo Pue mds elevado durante todo el dia. La
prueba Pue un éxito y nos permite, en caso de nece-
sicar realizar una intervenciéon de importancia en el
gascooler anular este sin afectar al Funcionamiento
de los servicios Prigorificos.
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4. FUNCIONAMIENTO DE EMERGECIA SIN
ELECTRONICA.

La central Prigorifica Pabricada y disefiada por
TEWIS dispone de un Puncionamiento en mecdnico al
igual que lo Gienen las centrales de HFC. Esto no es
habitual cuando se trata de centrales de R-744 ya
que el Puncionamiento de la vdlvula Back-Pressure y
la Flash gas suelen requerir de electrénica para su
Puncionamiento.

Si bien este Pabricante tiene como opcional el mon-
Gaje de valvulas Rijos en paralelo a la Back Pressure
y a la Flash gas que permiten en caso de Fallo de la
electroénica del paso automdtico a Puncionamiento
manual y nos permite la continuidad del Punciona-
miento de la instalacion.

EsGe mecanismo se probd durante la puesta en mar-
cha y a lo largo de estos 6 meses se ha hecho nece-
sario también debido a una sobretensién en el sumi-
nistro eléctrico que estroped el médulo de control
de la valvula. El resulcado Pue que, tal como se habia
probado durante la puesta en marcha, la instalacion
realizé el cambio a mecdnico sin que se viera aPecto-
dos los servicios Prigorificos de la tienda.

El Mantenedor es vital para la consecucidon y man-
Genimiento de los objetivos marcados en la Pase de
disefio de la instalacion y por ello ha de estar involu-
crado en la primera linea durante esta Fase.

La recuperacion de calor para climatizacion es un
camino viable, incluso con tecnologias libres de HFC, y
cada vez mds eficiente por lo que no se puede dejar
de lado en instalaciones de alca demanda de climati-
zacion y refrigeracion.

La correcta realizaciéon de la puesta en marcha te-
niendo en cuenta cualquier eventualidad Putura es
Pundamental para poder mantener las condiciones
de Puncionamiento correctas.

Fernando Garcia
Técnico, FRIEX S.L.
susana@friex.es
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Suspension temporal de la ofFerta
publica de NEDGIA

Como consecuencia de la publicacion de los borradores de Circular sobre el nuevo marco
retributivo del sector, publicados por la Comisién Nacional de los Mercados y la Competencia
{CNMC), Nedgia, aplicando criterios de prudencia, ha decidido suspender de forma temporal
su actividad comercial destinada a captar nuevos puntos de suministro.

parte de empresas adheridas o que hubiesen solicitado su adhesién a nuestra Oferta Publica
—actualmente en suspension- con anterioridad al 10 de julio, daran lugar a la contraprestacion
econdmica prevista en concepto de gestion, colaboracién comercial o campaina segmentada.
Pasada esta fecha, ninguna solicitud recibira aportacién econémica alguna.

El Area Privada de Colaboradores permanece activa solamente para tramitar las solicitudes
de conexién a red, subir los certificados de las instalaciones realizadas de los nuevos puntos
de suministro, asi como para consultar el estado de ambas actividades.

i Por este motivo, solamente las solicitudes que se registren hasta el 10 de septiembre por

El pasado viernes 5 de julio, la Comision Nacional del  vio pago de los derechos de acometida del solici-
Mercado y la Competencia publicéd siete proyectos tante por parte de los clientes.

de Circulares que definen un nuevo marco regulo-

torio de la retribucién de la electricidad y el gas NEDGIA no va a emprender ninguna nueva campa-
en los préximos afios. Este nuevo marco supone un fia ni dar incentivo econdmico a los puntos de ven-

ajuste medio anual a las redes de 1.080 millones (un BG POM nuevos puntos de suministro. NEDGIA dar
dos meses de tiempo a las empresas instaladoras

adheridas a la oRerta publica, (del 10 de julio al 10
de septiembre) para que puedan dar de alta a
Esta propuesta tendrd ahora un periodo de con- través del drea privada de los colaboradores en
sulca hasta el 9 de agosto para después aprobar la web, aquellos compromisos adquiridos previa-
la resolucion definitiva que entrard en vigor en mente con los clientes.

2020, algo que aun requiere el visto bueno del go-
bierno, que lo valorard en el mes de octubre. No
obstante, las nuevas competencias de la CNMC de-

jan al gobierno sin capacidad de veto por lo que es

improbable que este recorte se modifique. _
Este anuncio ha provocado de inmediato la re-
accién de la distribuidora de gas NEDGIA, que
por prudencia y con cardcter temporal, ha
anunciado el dia 10 de julio la suspensiéon de su
oferta publica y por tanto la captaciéon de nue-
vos puntos de suministro. Atenderdn no obstan-
te todas las solicicudes de conexién de los clien-
Ges a través de las comercializadoras. NEDGIA
asumird las acometidas que impliquen la cons-
trucciéon de hasta 6 m. de red. Las acomectidas

que impliquen la construccion de mds de 6m. de
red, cambién serdn realizadas por NEDGIA pre-

recorte del 7% para las redes eléctricas y de un
21,8% para las gasistas).

El resto de su actividad como inspecciones periddi-
cas, urgencias y mantenimiento permanece igual.
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La energia mas completa _

para tus proyectos con -
soluciones y asesoramiento REPSOL
para ti lnstbomos ol fotaro

Cuenta siempre con la energia mas completa que cubre todas las necesidades de tus proyectaos.
I Te ofrecemos asesoramiento energético gratuito y un proyecto llave en mano.

Tus clientes podran disponer:
I Con su depdsito de gas: instalacién y mantenimiento gratis™.
I Descuentos personalizados en el consumo de gas.
I Financiacién® para su proyecto energético.

Llama ya al teléfono gratuito 900 321 900
o informate en I'EpSDl.ES

Woferta comercial de Repsol Butano, S.A. (c/ Méndez Alvaro, 44. 28045 Madrid) para contratos de suministro de gas con depdsito en comodato firmados hasta el 30 de noviembre de 2019. La cuota de
instalacion exterior, incluyendo el centro de almacenamiento e instalacién receptora exterior, serd 0€ para consumos superiores a 800 kg para volimenes de dep6sito iguales o inferiores a 4.000 litros.
La cuota de servicios correspondiente al alquiler y mantenimiento serd O€ para toda la duracién del contrato independientemente del consuma.

@Financiacion pendiente de aprobacion por la entidad bancaria. La financiacion podra ser solicitada Unicamente por clientes de gas propano a granel de Repsol. Los clientes solo podrén solicitar esta
financiacion a través de un Colaborador de Repsol que se encuentre adscrito y haya firmado el acuerdo correspondiente con el Santander Consumer Finance, S.A, Caixabank, BBVA.



UNE publica la “Guia para la

verificacion e inspeccién de
instalaciones eléctricas en viviendas”

UNE (Asociacion Esparfiola de Normalizacion) ha publi-
cado el InfForme UNE 202009-25 IN “Guia para la verifi-
cacion e inspeccion de las instalaciones eléctricas en
viviendas”, un documento de rePerencia para la inspec-
cion de las instalaciones eléctricas en los hogares, que
incluye una lisca de verificacion (o checklist) exhausti-
va con todos los puntos a comprobar en la instalacion.

El Informe publicado por UNE se ha elaborado en el
seno del Comité Técnico de Normalizacion, secreto-
riado por AFME, (Asociacion de Pabricantes de mate-
rial eléctrico) sobre instalaciones eléctricas de baja
tension (CTN202/SC64).

El documento se integra dentro de la serie UNE
202009, que es la referencia para las normas sobre

procedimientos de inspecciéon que utilizan los orga-
nismos de control en sus inspecciones.

Esta guia es Uil para los instaladores en la realizacion
de las veriPicaciones previas a la puesta en servicio de la
instalacién, y también para los organismos de control en
los inspecciones, reglamentarias y voluntarias, iniciales
y periddicas; y para el proyectista, instalador y/o direc-
tor de obra, en todas aquellas verificaciones realizadas
durante la ejecucion y Rinalizacion de la instalacion.

La Guia Giene un precio de 53 €. En este link un ex-
Eracto de la misma y acceso a compra.

https://www.aenorcom/normas-y-libros/
buscador-de-normas/une/?c=N0061773

SELLO del Instalador de Biomasa

CERTIFICADO [SelloiBc]

La Entidad Certiricadora establece como primer
paso para comenzar el proceso de certificacion,
la <solicitud de certificaciéon> que comportaria la
<apertura de un nuevo Expediente>. Este proceso
conllevaria el pago de una cantidad inicial y unica de
250,0 €. Establecido este primer contacto, comenzo-
ria el proceso de recogida y andlisis de infFormacion
a través de la consecucion de una Auditoria, a la que
en su primer ciclo denominaremos <Auditoria Inicial
[AINI]> y que tras su inmediata aprobacion, o en su
caso el cumplimiento del apartado 8.1 del reglamen-
Go, daria lugar ala EMISION DEL CERTIFICADO DE INS-
TALADOR. Tras este primer hico y, a lo largo de los
siguientes 4 afios en los que se ha establecido el ci-
clo de cerctiricacion, se realizaran las actuaciones de
seguimiento de la certificacion (anos 2 y 4), con una
Auditoria presencial en el afio 3, a la que denomina-
remos <Auditoria de seguimiento>. El siguiente hico
se establece al Rinalizar el ciclo, en el afo 4, previo
al inicio del nuevo ciclo, con una <Auditoria de Reno-
vacion [ARE]> que, tras superarla, daria lugar a un
nuevo ciclo de certiricacion. La Audicoria Inicial y las
sucesivas Auditorias de Renovacion, serian los hicos
de comienzo de cada nuevo ciclo de certificacion.
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Por tanto, el importe de cada ciclo de certifico-
cion establecido por la Entidad Certiricadora es de
1.700,0 € estableciendo, con cardcter permanente, un
de descuento a las empresas instaladoras que son
socios de AVEBIOM cercano al 15%.

Para mds informacion
marketing@cni-instaladores.com

La Audiencia Nacional se pronuncia a

Favor de que los ingenieros realicen
los InfFormes de Evaluacion de EdiFicios

La Audiencia Nacional ha emitido una sentencia Fa-
vorable a que los ingenieros e ingenieros técnicos
puedan realizar los InfFormes de Evaluacion de Ediri-
cios (IEE) e Inspecciones Técnicas de Ediricios (ITE), en
consonancia con los infFormes de la CNMC (Comisién
Nacional de los Mercados y la Competencia) y en li-
nea con las tesis defendidas por el COGITI (Consejo
General de Graduados en Ingenieria Industrial e In-
genieros Técnicos de Espafia).

De este modo, “la sentencia de la Audiencia Nacional
del 21 de marzo de 2019 incide y reitera la no exclusi-
vidad de los arquitectos y arquitectos técnicos en
la emision de los InfFormes de Evaluacion de Edificios,
apoydndose en la Ley de Garantia de Unidad de Mer-
cado (LGUM) y de reserva de actividad”. Mediante
acuerdo de la Junta de Gobierno Local de Santa Pola
de 23 de octubre de 2015, Pue inadmitido un infForme
de Inspeccion Técnica de Ediricios residenciales por el
hecho de estar Firmado por un ingeniero técnico y no
por un arquitecto. Ademds, un acuerdo diccado apro-
ximadamente un mes después por esta corporacion,
el 27 de noviembre de 2015, desestimo el recurso de
reposicion planteado contra la resolucidon anterior.
La CNMC inGerpuso un recurso contencioso-adminis-
Grativo contra las cicadas resoluciones del Consisto-
rio de Santa Pola, en el que solicicaba la nulidad de las
mismas por no ser conformes a derecho.

La sentencia de la Audiencia Nacional establece que
“la competencia en cada caso concreto deberd de-
terminarse, ademds de por el contenido de las dis-
ciplinas cursadas en cada tGitulacion, en Puncién de la

IEE

informe de evaluacion
del edificio

naturaleza y entidad del proyecto de que se trate.
Por esa razén es necesaria la revisiéon de la reserva
de la actividad de emision de Informes de Evaluacion
de Ediricios conforme a los principios de necesidad
y proporcionalidad contenidos en el arGiculo 5 de la
LGUM. Ello imponia no vincular una reserva de activi-
dad a una titulacién o a titulaciones concretas, como
hace la resolucién recurrida, con remision al diccamen
del Consejo Consultivo de la Comunidad Valenciana”.

Ademds, sefiala que “esa reserva de actividad que su-
puestamente atribuye la LOE (Ley de Ordenacién de
la Ediricacion) en este dmbito a arquitectos y arqui-
Gectos técnicos no es tal, pues los ITE's no Gienen la
naturaleza de proyectos de obras ni de direccién de
obras, ni de direccion de ejecucion de obras, y una cosa
es la exigencia de la titulacién necesaria para realizar
un proyecto de edificacion o direccion de obra de un
edificio segun su uso como distingue la LOE, y otra que
esa misma Gitulacion sea la requerida para realizar el
informe técnico del escado de un edificio ya construi-
do, como se indicaba en el InfForme de la Secretaria del
Consejo para la Unidad de Mercado (SECUM)”.

Esta sentencia estd en linea con otra sentencia de la
Audiencia Nacional del pasado 28 de noviembre de 2018,
contra la Generalitat de Catalunya, como Administra-
cién demandada. Esta sentencia responde a un recurso
promovido por el Abogado del Escado en defensa, y en
representacion de la CNMC, contra el articulo 7.4 del De-
creto 67/2015, de 5 de mayo, para el Fomento del deber
de conservacion, mantenimiento y rehabilicacién de los
ediricios de viviendas mediante las inspecciones técnicas
y el libro del edificio, de la Generalicat de Catalunya.




IKEA retrasa la comercializacion de
sus kits para autoconsumo en Espana

hasta Rinales de 2020

La multinacional sueca lkea no tiene prisa por vender
sus paneles Potovoltaicos para aucoconsumo en Es-
pafa. Asi se lo han confirmado Fuentes de la compa-
fia a El Periddico de la Energia, que “nuestro objetivo
es para Rinales de 2020

La principal razén de esta tardanza es la de mante-
nerse Rieles a su cédigo IWAY, ‘nuestro cédigo de con-
ducta para proveedores’, dice el documento oficial,
‘queremos que todo el mundo esté contento con los
productos que vendemos, asi que cuidamos la relacion
directa con nuestros proveedores, y las indirectas
también. La cantidad de personas que trabajan para
empresas que suministran direccamente a lkea en
todo el mundo asciende a 600.000, y queremos ase-
gurarnos de que todo el mundo recibe un buen trato’.

Por eso, hasta que no tengan seguro que “estdn dando
un servicio con la méxima calidad pero también al me-
jor precio, teniendo en cuenta la seguridad”, no pon-
drdn ningun producto para autoconsumo a la venta.

Lo que si han asegurado en numerosas ocasiones es
que ademds deberdn ser los “mds baratos respecto
a lo que haya en el mercado” y siempre bajo la maxi-
ma seguridad, irdn asociados a acuerdos con empre-
sas energéticas de cardcter local que ayudardn a su
instalacién en una mafana.

Sorprende que hasta dentro de casi dos afos lkea
no vaya a comercializar sus propios paneles solares
cuando en octubre pasado su CEO y CFO de lkea
Group, Juvencio Maeztu, daba la bienvenida “a la eli-
minacion del impuesto al sol, que era innecesario y es
una buena noticia para los consumidores. La apuesta
por las renovables empezé como un compromiso den-
Ero de nuestra estrategia de sostenibilidad”.

lkea ya vende sus paneles solares en mds de 10 paises,
entre ellos Inglaterra, Japdn, Suecia o Holanda. “Si en
Reino Unido y Suecia estd Puncionando fenomenal, en
Espafia serd mucho mds rentable y se recuperard
rdpidamente la inversion”, dijo enconces.

En el caso de Reino Unido, ha Firmado un acuerdo con
Solar Century, uno de los mayores distribuidores de

sistemas de almacenamiento energético, y no solo
venden sus kits Fotovoltaicos sino también baterias
para uso domeéstico.

Los paneles solares tienen un precio a partir de las
4.000 libras (unos 4.600 euros) y los de la bateria a
partir de las 3.000 libras (mds de 3.400 euros) porque
varia en Puncion del Gipo de instalacion. Es decir, en
Reino Unido, el precio del kit Potovolcaico bdsico con
paneles solares e instalacidn, completamente inte-
grados en el tejado de una vivienda, es de unas 6.925
libras (8.000 euros).

La bateria se incluye a la oferta de paneles solares
pero también se ofrece de Forma independiente
como complementos para las instalaciones solares
domésticas existentes. lkea quiere conseguir que el
proceso no sea complicado, asi que brinda a los clien-
tes potenciales todo lo que necesitan para usar la
energia solar lo mds rdpido posible, incluido un pre-
supuesto gratuito, una encuesta sobre usos energé-
Gicos en el hogar, la aprobacién del presupuesto y la
instalacion Rinal.

La compaiiia sueca estima que este sistema (con ba-
terias) ahorrard a los propietarios de viviendas has-
ta 560 libras (648 euros) por afo, o lo que es lo mis-
mo hasta un 67% mds que si se instalan solo paneles
solares. Segun los estudios de la compafia sueca, la
mayoria de los hogares equipados con paneles sola-
res solo utilizan alrededor del 40% de la energia que
generan, ahorrando a un hogar tipico alrededor de
380 libras (440 euros) en el primer afio.

Autoconsumo, éel ultimo
atraco al ciudadano?

Al sistema eléctrico espafiol (y al de muchos otros pai-
ses) le sucede como a la economia, que nos encargamos
de complicarla innecesariamente. La economia ya es
lo suriciencemente compleja pero aun asi, como escri-
bia Hazlict, su complejidad “se ve mulGiplicada por la mar-
cada presencia de intereses egoistas”. Las ideologias
tratan de estirar la realidad como un chicle haciendo
que ésta tenga multiples incerpretaciones de modo que
apenas nadie pueda ya discernir lo real de lo imaginario.
Esto, unido al exceso de informacién, la inabarcable ta-
rea de poder discernir la infFormacion buena de la mala
y el hooliganismo ideoldgico de nuestra sociedad hacen
que cada uno pueda creer lo que quiera y pensar, a la
vez, que estd en posesion de la verdad mds absoluta.

Hablemos hoy del aucoconsumo eléctrico, pero in-
tentemos hacerlo sin hablar de Reales Decretos,
autoconsumo sin excedentes, instalaciones tipo A o

B, registro de instalaciones y toda esa jerga que sir-
ve Unicamente para camuflar con lenguaje técnico
el hecho de perpetrar el ulcimo de los acracos a los
que nuestros politicos nos tienen ya acostumbrados
cuando del sistema eléctrico se trata.

Imaginen por un momento que vuelven (o van) a la uni-
versidad y comparten un piso con tres companeros.
Imaginen también que son ustedes jévenes, sin muchas
preocupaciones y no tienen ganas de perder el tiem-
po en cosas que a los dieciocho son auténticas trivia-
lidades como, por ejemplo, cocinar. Entonces deciden
ustedes bajar a hablar con Aurelio, el caballero que
regenta el restaurante que estd un par de portales
mds alld y negocian un buen acuerdo mediante el cual
Aurelio les prepara la comida y la cena a diario por un
precio cerrado para las cuatro personas que com-
parten el piso. Es un precio por debajo del mercado
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en el que todos ganan. Aurelio estd encancado por-
que Giene una clientela Fija y ustedes también porque
no tienen que hacer la compra, ni cocinar, ni Fregar.

Asi van pasando los meses y un buen dia uno de los
cuatro dice que, a partir de ahora, se va a traer de
casa de su madre los tuppers para toda la semana y
que ya no va a ir més a comer al local de Aurelio. Sin
embargo en el restaurante les cobran un Rijo men-
sual que han negociado y Aurelio no les va a rebajar
ese importe. Por tanto, el coste que antes asumian
cuatro personas, lo tienen que asumir ahora entre
tres sin tener un benerficio en el servicio (salvo poder
comerse entre tres la comida de cuatro).

Este ejemplo, que parece absurdo, sucede diariamen-
te en miles de pisos en los que la gente alquila una ha-
bicacion para vivir. El contrato de alquiler suele estar
a nombre de una de las personas que vive en el piso y
el importe del mismo es el alquiler del piso completo.
Por ejemplo, un piso de 3 habitaciones por 1.200 euros
en los que cada persona paga 400 euros. Ahora bien,
cuando uno de los tres se va del piso, como los otros
dos no encuentren rdpido a un persona que ocupe la
habitacién tendrdn que hacerse cargo de los 1.200 eu-
ros ellos solos, con lo que su partida mensual se incre-
mentard de 400 a 600 euros. Esto es asi porque los
costes Fijos son los que son y no varian dependiendo de
siviven 1,2 6 3 personas en el piso, éste vale lo que vale.

Con el sistema eléctrico sucede exactamente lo mis-
mo. El sistema eléctrico espafiol tiene unos costes Ri-
jos que son enormes, muy grandes, acroces, en gran

medida por decisiones politicas del pasado que estdn
lastrando nuestra competitividad y capacidad de
ahorro, como por ejemplo los miles de millones de eu-
ros anuales en primas a las energias renovables. Esos
costes del sistema se reparten entre todos los con-
sumidores en Puncion de la potencia instalada que te-
nemos en nuestras casas y de la cantidad de energia
que consumimos. A mds término Rijo de potencia mads
pagas, a mds consumo de electricidad mds pagas.

Ahora bien, al igual que los amigos que dejan de ir al
restaurante de Aurelio o los compafieros que se van del
piso, si muchos espafioles dejaran de consumir electri-
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cidad los costes del sistema (que no cambian) tendrian
que ser repartidos entre un ndmero cada vez menor
de personas. Esto implica, inevicablemente, que las Fac-
turas de la electricidad de estas personas que siguen
haciendo uso del sistema sean cada vez mayores.

Esto es lo que sucede cuando la gente instala paneles
solares en los tejados de sus casas para hacer auto-
consumo. Consumen menos energia del sistema y, por
tanto, no contribuyen en igual medida a Financiar los
costes FRijos del mismo puesto que “no lo estdn usan-
do”. Si Pueran realmente capaces de autoabastecer-
se completamente y se desengancharan del sistema
podriomos no tener reticencias a que no contribu-
yeran a los costes del mismo. Pero entonces este
mismo argumento debe servir para todos los demds
servicios (no pagards la sanidad si no vas al médico,
no pagards la educacion si no tGienes hijos, no pagards
las carreteras si no tienes coche, etc.). No tiene sen-
tido aplicarlo en unas cosas si y en otras no.

Pero lo que realmente sucede no es esto. Lo que real-
mente sucede es que estas personas son autoconsu-
midores “un ratito” al dia. ¢Qué pasa cuando se hace
de noche y sus paneles solares no producen electrici-
dad? Obviamente, que entonces se conectan a la red
eléctrica para seguir manteniendo su nivel de vida.
Esa red eléctrica que nosotros mantenemos para
que ellos tengan la posibilidad de conectarse “a ca-
pricho” cuando asi lo deseen. Es decir, volviendo al
ejemplo del restaurante, los tres amigos que siguen
yendo cada dia cubren los costes de cuatro perso-
nas y el del tupper, el dia que se le olvida sacarlo del
congelador, se va donde Aurelio a comer por la cara.
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La legislacion eléctrica anterior cargaba a esos au-
toconsumidores con unos costes para compensar
este hecho. Aunque Pueras autoconsumidor “a ratos”
Genias que contribuir a los costes del sistema puesto
que hacias uso del mismo. Lo que se mal llamd “Im-
puesto al Sol” que, como muy bien explicaron los ami-
gos de Ingebau, ni era un impuesto ni era al Sol (Ellos
tomaron como referencia este articulo del Grupo
ASE). Sin embargo, con la nueva legislacion, si usted
tiene un chaletazo y puede poner paneles solares en
el tejado no lo piense, hagalo, que usted no pagard
en igual medida los costes del sistema y el resto de
espafioles que no tenemos chalet pagaremos los cos-
Ges por usted. Esta deber ser la Pamosa transicion
energética justa y solidaria de la que hablan.

Sin embargo, si bien este articulo estd escrito en
modo informal, no debemos Privolizar con el siscema
eléctrico. Se trata de un tema muy serio en el que se
asienta nuestra calidad de vida y nuestro bienestar.
La ministra Ribera llegd al gobierno diciendo que iba
a cerrar las nucleares y al Rinal tuvo que extenderles
la vida, porque la realidad es tozuda y acaba pasando
por encima de las ideologias. Si analizan el programa
energético de Podemos para las proximas elecciones
generales se dardn cuenta de a lo que me refiero, un
total y completo brindis al Sol con medidas absoluta-
mente utopicas que solo sirven para dar de comer a
los unicornios y que llevarian al colapso del sistema en
poco tiempo. Ese tipo de medidas populistas, cuando
llegan a hacerse realidad, convierten el sistema eléc-
Grico en un monstruo, un engendro infame tan per-
vertido que estd enviando al mercado las sefiales in-
correctas y nos obliga a posicionarnos en contra del
ahorro energético porque cuanto mds ahorren algu-
nos mds cara nos costard la electricidad a los demds.
Por una razén tan absurda como que el mecanismo
que la legislaciéon habilita para poder ahorrar implica
que la gran mayoria de la poblacién no puede acceder
a ese mecanismo al necesicar, para empezar, dispo-
ner de un chalet o una finca donde poner los paneles.

Si es usted una persona de clase media no pierda el
tiempo, la Ley solo Pacilica que pueden ahorrar los
ricos, los de los chalets con paneles solares y los de
los Teslas de 60.000 euros. A usted y a mi nos toca
preparar la cartera, acacar la coaccion del escado
y no alzar mucho la voz, que encima nos acusardn de
insolidarios. Absolucamente kafkiano.

Extracto del articulo en Libertad Digital
Por Manuel Ferndndez Orddfiez
Doctor en Fisica Nuclear y analista del mercado eléctrico
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Los autoconsumidores que viertan
su excedente ya pueden saber
cudl sera su precio: REE inicia su
publicacién diaria

Red Eléctrica de Espaia (REE), como operador del
sistema eléctrico nacional, ha iniciado en la web del
operador del sistema eSiosla publicacion diaria del
precio por megavatio-hora (MWh) con el que se com-
pensard a los autoconsumidores que viertan a la red
la energia excedentaria.

Para ello, el usuario ha de tener un contrato de
tarifa regulada o Precio Voluntario para el Peque-
fio Consumidor (PVPC) con una comercializadora de
referencia y estar acogido al mecanismo de com-
pensacion simplificada derinida en el Real Decreto
244/2019 del 5 de abril por el cual se recompensa con
una reduccion de su Pactura de electricidad al au-
toconsumidor que integre su energia generada y no
consumida en la red.

Esta es una de las medidas aprobadas por el Ministerio
para la Transicién Ecolégica que pretende impulsar las
tecnologias de autoconsumo y de generacion distribui-
da de origen renovable, reducir las emisiones de CO2a
la atmdsfera asociadas a la generacion de electricidad
y servir como herramienta para alcanzar los retos de
descarbonizacion y lucha contra el cambio climdtico.

Este precio, con el que se compensard a los autocon-
sumidores, es el resulcado de restar al precio medio

horario (basado en el resultado del mercado diario
e intradiario para cada hora del dia) el coste de los
desvios. Para el cdlculo de este valor no se tienen en
cuenta los peajes de acceso. De esta manera, los au-
toconsumidores que viertan el excedente de gene-
racién renovable en la red, obtendrdn una reduccién
sobre su Pactura de electricidad.

La web del operador del sistema eSios publica diaria-
mente a las 20:20 horas estos precios de compensa-
cion de energia excedentaria vertida a la red para el
dia siguiente.

Con esta nueva herramienta, el usuario toma cada
vez mds Fuerza como consumidor activo y se abre asi
a una nueva relacién bidireccional entre los diferen-
Ges actores del sistema eléctrico.

Segun el Plan Nacional Incegrado de Energia y clima
2021-2030, el autoconsumo es una herramienta rele-
vanGe para alcanzar los objetivos de reduccion de las
emisiones de CO2a la acmdsfera y lucha contra el cam-
bio climdgico FRijados para 2030 en dicho documento

Nueva guia del IDAE sobre la
Eramitacion de instalaciones
de generacion eléctrica en
auboconsumo

El Insticuto para el Ahorro y la Diversificacion Ener-
gética (IDAE), en colaboracién con EnerAgen, han pu-
blicado la ‘Guia Profesional de Tramitacién del Auto-
consumo’, una version actualizada del documento para,
entre otras cosas, Facilicar a la ciudadania la tramicao-
cién y puesta en marcha de instalaciones de autocon-
sumo energético. Como novedad, la guia incorpora una
hoja de ruta que explica, en cinco pasos, los requisitos
y potenciales benerficios del aucoconsumo en hogares.

Portada Guia Profesional de Tramitacién del Auto-
consumo. La ‘Guia ProPesional de Tramitacion del Au-
toconsumo’ se puede descargar en la web del IDAE.

En esta publicacion se explican, por ejemplo, las diferen-
tes Pormulas de gestion de los excedentes, la energia
producida y no autoconsumida por las instalaciones-
o el tGiempo necesario para amortizar la inversion de
insGalar un sistema de autoconsumo, que puede ser de
entre 6 y 10 afios para un hogar de cuatro residentes.

El objetivo de este documento es describir los trdmi-
Ges a realizar ante la Administracion y con la compa-
fia distribuidora. En €l se describen los pasos necesa-
rios para la tramitacion de instalaciones de genera-
cion eléctrica en autoconsumo de cualquiera de las
modalidades previstas en la normativa, tanto para
instalaciones de autoconsumo individual, como para
instalaciones en autoconsumo colectivo.

Esta Guia de Tramitacion del Autoconsumo se dirige
al publico en general, pero mds especificamente a las

empresas instaladoras de sistemas de autoconsumo.
En esta guia se dividen las instalaciones en dos grandes
grupos, segun sean sin excedentes o con excedentes.

En esta version completada también se amplia la par-
Ge dirigida a profesionales, empresas y adminiscracio-
nes con nueva informacion técnica; un apartado de
“quién es quién”, en el que se explica el papel que juega
cada uno de los actores involucrados en la instalacion
de sistemas de autoconsumo; una seccion sobre la
Eramitaciéon aucondémica y un liscado de buenas prdéc-
ticas destinadas a ayuncamientos y entidades locales.

Con esta guia, el IDAE ofrece infFormacion detallada de
las diferentes modalidades de autoconsumo vigentes
en Espafia tras la aprobacién de los Reales Decretos
Ley 15/2018 y el Real Decreto 244/2019, que define de
Porma clara las nuevas condiciones y en especial las
nuevas posibilidades: aucoconsumo colectivo, “de proxi-
midad” y la compensacion simplificada de excedentes.

El pasado mes de abril el IDAE y EnerAgen presenta-
ron una version preliminar de este documento que,
ahora, se ha completado con las aportaciones de dis-
tintas entidades del sector y la colaboracién de las
comunidades auténomas.

Las Guia y modelos de cumplimentacion:

https://www.idae.es/publicaciones/guia-
profesional-de-tramitacion-del-autoconsumo



C N | rinde homenaje a sus
socios Pundadores

De izquierda a derecha: Luis Gonzdlez, Javier Cueto y Blanca Gémez, Presidente y Directora de C N |
respectivamente, Aurelio Yarza y Juan Antonio Pefia

Fue en los afos 70 cuando se cred la Asociacion Es-
pafola de Instaladores, una agrupacion de empresas
grandes, con mds de 300 empleados algunas de ellas.
A estas primeras reuniones acudian las Agrupaciones
Oriciales de Asturias, Barcelona y Vizcaya que trata-
ban temas de interés para los empresarios instala-
dores y trabajaban estrechamente con la Adminis-
Eracion. Poco después, en 1984 la Asociacion Espafiola
de Instaladores pasa a ser oficialmente la ConfPede-
racion Nacional de Instaladores y Mantenedores, C
N | con Ramiro Cruza de Vizcaya, como primer Presi-
dente. A partir de ese momento, se Fueron uniendo
a C N | otras Asociaciones provinciales de Instalado-
res Formadas por empresas de diferentes tamanos,
grandes y pequefias, dejando atrds ese elicismo inicial
de ser las empresas grandes las que deciden.

C N I ha rendido homenaje a tres de los socios Punda-
dores de C N | que se han jubilado recientemente y
han dedicado toda una vida profesional a Grabajar en
Pavor del asociacionismo en C N I. Aurelio Yarza de la
Asociacion de Instaladores de Vizcaya AIMBI, Luis Gon-
zdlez Lledd de la Asociacion de Instaladores de Alican-
te (APEIMA) y Juan Antonio Pefia de la Asociacién de
Instaladores de Sevilla (APICCFGAS). En el marco del
“Congreso C N | de Instalaciones en la Ediricacion”, C N
| celebro el pasado 9 de mayo una cena conmemorati-
va en el Caré de Oriente a la que asistieron los miem-
bros de la Junta Directiva y otros invicados especiales
para rendir homenaje a estos tres grandes profesio-
nales. Una velada emotiva en la que los homenajeados
que asistieron con sus parejas, recibieron una placa
con una emotiva inscripcidn. Aprovechamos la ocasion
para hacerles unas preguntas. Veamos cémo han vivi-
do estos afios Aurelio, Luis y Juan Antonio.

¢Recuerda cudando Fue su primera reuniéon en C N 1?

Cudles Fueron sus impresiones.

Para mi Pueron muy buenas. Partiomos de una Asociacion Nacional elicista 100% que abria la

mano para que se incorporara todo aquel que deseara. Yo acompafiaba al Presidente en aquel

momento, Ramiro Cruza. Se acababa con el elicismo, una lucha mia particular. En las primeras
reuniones solo las grandes empresas eran importantes. Las pequefias no contaban. Habia cierto menos-
precio hacia ellas y a menudo he tenido que discutir en reuniones para hacer ver la necesidad de abrir la
asociacion a empresas pequefas.

La Pecha no puedo acordarme. Empecé acompanando al Presidente de nuestra Asociacion de

L Alicante como Vicepresidente. Mi primera impresion Pue que era necesario estar alli. En aquella

época las Comunidades Aucénomas no estaban Formadas todavia y todo se decidia en Madrid.

Habia que estar alli. La segunda impresion es que C N | estaba Formada por Empresas muy grandes, al-

gunas con mas de 300 empleados, muy bien relacionadas e influyentes y bien relacionadas con los Ministe-

rios. Pero el modelo estaba cambiando y ya se planteaba que C N | tenia que ser una Confederacion que

acogiera a todas las empresas grandes y pequeias. Mds tarde llegd una preocupacion real por buscar
empresas mds pequefas.

tal, de Sevilla) en la que “alguien” deberia ir a Madrid a una reunién de instaladores, me tocd, yo

por aquel tiempo pertenecia al Comité Ejecutivo, sin ser Presidente de la Asociacion Provincial
de Instaladores de Calefaccion, Climatizacion, Fontaneria, Gas y afines de Sevilla, lo que sucedié afos
después, lo era por designacion directa de su Presidente en aquel momento Eduardo Pérez Serrera; la
impresion, simplemente que algo habia que hacer en defensa del Sector, la dispersion de normas por
parte de las auconomias nos tenia desesperado e inermes.

J Me es imposible, recuerdo de una comunicacion de FEDEME (Federacion de Empresarios del Me-




No es Facil trabajar en una empresa y al mismo tiempo
participar activamente sin sueldo, en una Confederacion

Nacional como C N |, équé le ha impulsado a colaborar
durante tantos ainos en C N I?

Si no te unes para defenderte te arrollan.

Todo el mundo pregunta cuando se acerca a una asociacion “qué me das”. Yo le diria a esas per-
sonas: “Qué le vas a dar tu a la asociaciéon para que la asociacion pueda revertirte a ti lo dado
con grandes incereses”. Las empresas no lo entienden, estdn en su dia a dia, un espacio pequefio que no
Ge permite ver el Puturo a medio y largo plazo.

Mi acercamiento no Pue solo a CNI sino a una asociacion de instaladores que Pundamos en Alican-

L te, Juan Antonio Martinez y cuatro personas mds. En aquella época se publicéd un Reglamento de
calefaccién y AC que no habiamos Genido nunca. Antes habia solo unos librillos del Instituto Eduar-

do Torroja y normativa de CAMPSA. Con este Reglamento empiezan los carnets y los profesionales empie-
zan a preguntar. La asociaciéon de Fontaneros ya existia y creamos la Asociacion de Instaladores de Cale-
Paccion. Climatizacion y ACS por necesidad. Estaba convencido de que el asociacionismo era Fundamental
y Ge tiene que gustar. No hay suficiente dinero para pagar esa dedicacion. Tienes que estar convencido
de su utilidad y pensar, “con la asociacion las cosas se hacen como a nosotros, los instaladores, nos gusta”.

Tienes que estar convencido de lo que haces y de los beneficios que puede representar el re-

J sulcado de tu Grabajo para el colectivo de empresas a las que representas. La recompensa es

mds moral que econdmica. Yo siempre he luchado por lo que creo que es justo y una asociacion

es la placaforma mds adecuada para trabajar a Pavor Bu sector profesional. Yo estaba convencido y he
trabajado siempre por ello sin esperar contraprestacion alguna.

¢Su mejor recuerdo de sus ainos con C N 1?

Muchos, muchos. En partGicular me acuerdo mucho de dos reuniones y viajes a Sevilla y Asturias

que resultaron inolvidables por los momentos tan especiales e incensos que pasamos los miem-

bros de la Junta Directiva en aquella época. También las reuniones en el Ministerio para discutir
las reglamentaciones me traen recuerdos muy buenos por lo incensas que eran.

He tenido de todo tipo de experiencias, pero lo mejor

L es el grupo de amigos que ha salido de mis afios traba-
jondo en C N I. Los que estdn. los que siguen y los que ya

no estdn. Incluso ahora estando jubilado sigo disfrutando de ello,
cuando estamos juntos se palpa en el ambiente, es una relacion
de amistad verdadera. Luego ha habido también sus malos mo-
mentos. Pero el poso de lo que queda es la relacion tan buena de
amistad con la gente con la que sigo colaborando. Siempre es §
una alegria encontrarme de nuevo con ellos. '

El haber sido designado por CNI para participar en

J los debates para poner en marcha la Ley de Plazos de

Pago, y el acto de conclusion de la misma con la partici-

pacion de los politicos del mds alto nivel de Espafia de la época en

aquel momento, y la celebracion a base de cava, ya que Pueron

los empresarios y politicos catalanes los mds activos, encabeza-
dos por José Antonio Duran i Lleida.

¢Coémo percibe el asociacionismo de hoy en dia?,
écree que estamos a la altura de nuestros colegas europeos?,

équé cambiaria?

Si estamos a la altura. Aqui tenemos un problema de
dinero. Las asociaciones profesionales deberian contar
con estructuras mds Puertes para poder realizar tra-
bajos mds importantes que beneficien a la profesion y a los pro-
Pesionales de cada sector. Para ello el Gobierno de Espafia debe
respaldar y apoyar econémicamente a las asociaciones profe-
sionales grandes o pequefias. Las asociaciones ayudan al Gobier-
no colaborando activamente a la mejora y progreso del sector
profesional al que representan y por ello el Gobierno debe pro-
veer de medios a las asociaciones para realizar ese trabajo que
benericiard a Espafa. Todos sabemos que las cuotas que pagan
los asociados, empresas pequefas la mayor parte de las veces,
no pueden ser altas porque entonces dejarian de serlo.

Conozco poco lo que hay por ahi Fuera. A nivel nuestro estcamos Funcionando cada vez me-

jor. Se palpa. C N | estd consiguiendo un puesto muy relevante en el panorama econémico

de su sector. Me resulta dificil valorar lo que se podria cambiar porque ya me encuentro
bastante desvinculado del dia a dia del trabajo en el mundo asociativo desde que me jubilé. Creo
que resulta cada vez mds diRicil encontrar profesionales dispuestos a trabajar para un colectivo
desde una Asociacién. Es diricil encontrar relevos en los cargos presidenciales de las asociaciones,
porque la gente joven piensa de otra manera. Antes existia un pensamiento de colaboracion y
apoyo profesional que hoy no se aprecia tanto. Al mismo tiempo existe hoy en dia una gran com-
petitividad; no sé si es bueno o malo para las confederaciones, pero la competitividad no es bene-
Riciosa en el mundo asociativo.

como una pérdida de tiempo.

A medida que bajamos hacia el sur de Europa se le da menor importancia.
A mi edad, me rindo, tal vez un cambio cultural que por necesidad obligue, y que especialmente el pequefio
y mediano empresario lo considere no como un gasto que hace por compromiso sino una inversion impres-
cindible, las grandes empresas lo tienen claro.

.' Tan mal como siempre, con la crisis que aun persiste para muchos, el asociacionismo se percibe

Puede anadir una Frase, comentario, lo que desee.

Si no te unes para defenderte te arrollan.

El asociacionismo es Fundamental para los profesionales.
Todo son ventajas, pero hay que creer en ello.

L

Llegard un cambio cultural que por necesidad obligue a cambiar la mentalidad de los empresa-

rios Prente al asociacionismo




Cémprate un PEUGEOT al mejor precio

CONFEMETAL ha renovado las condiciones de su acuerdo con
PEUGEOT ESPANA, SA. para la renovacién o adquisicién de vehi-
culos por parte de las Organizaciones Asociadas. C N | es miem-
bro de CONFEMETAL y por tanto nuestras Asociaciones Provin-
ciales y sus empresas y auténomos asociados pueden seguir be-
neficidndose de este acuerdo que durante 2019. Los descuentos
en los vehiculos se han incrementado en todas las gamas hasta
en un 7%. Estos son los descuentos para 2019 en vehiculos de la
Ploca PEUGEOT. En paréntesis indicamos la mejora con respecto
a los descuentos que habia en 2018:

Vehiculos Comerciales
Empresa / Auténomo

Vehiculos Turismo
Empresa / Auténomo

108 22% (+1%) 208 XAD 20% (igual)
208 28% (+1%) Nuevo PARTNER 31% (- 6%)
2008 22% (+3%) PARTNER Electric  24% (igual)
3008 17% (+1%) i’;‘:neglc Furgon/ 359 (igual)
Nuevo 308  28% (+12%) Boxer 41% (igual)
5008 17% (+1%)

Nuevo 508 25% (- 6%)

ION 18% (igual)

RIFTER 25% (nuevo)

Estos descuentos,

e son compatibles con un descuento adicional Rinanciando con
PSA Finance y con los regalos de equipamiento si los hubiere,

e no son compatibles con otras campafas, ni acumulables a
otros acuerdos que PEUGEOT ESPANA, SA. tenga suscritos
con otras asociaciones,

e se aplican sélo para operaciones individuales de adquisicion y
renovacion de hasta 10 vehiculos. Para aquellas negociaciones
de 11 0 mds vehiculos, se estudiardn las condiciones adecuadas
para cada operacion.

Para poder benericiarse de estas condiciones, el cliente deberd
identiricarse ante cualquier concesionario a nivel nacional de la

red PEUGEOT, aportando Certificado de
su pertenencia a CONFEMETAL sellado.
Este Certiricado deberd ser solicicado a
C N | a través de la Asociacion Provincial
a la cual pertenezca el instalador incere-
sado. Para ello la Asociacion miembro de
C N | a la cual pertenezca el instalador,
deberd enviar a C N | nombre completo
de su socio y copia del CIF o en caso de
auténomos, certificado de alca en la ac-
tividad econdmica correspondiente y NIF.
Dicho Certiricado deberd ser presentado
en el concesionario PEUGEOT junto con el
CIF o NIF correspondiente del comprador.

Convenio C N | -EAE Business school

50% descuento

Escuela
Administracion
Empresas

C N | ha Rirmado un acuerdo con EAE Bu-
siness School, uno de las escuelas de nego-
cio mds importantes a nivel mundial con
sede en Madrid y Barcelona, que permite
que los empleados (y Pamiliares) de sus
asociados, puedan acceder a sus Masters
y MBA con importantes ventajas:

e Beca del 50% sobre el precio
¢ Financiacion sin intereses hasta 24 meses

¢ Doble ticulacion de EAE y la Universidad
de Barcelona.

EAE Business School es una de las 25 mejo-
res escuelas de negocios y dispone de va-
rios masters en direccion y administracion
de empresas, comercial, marketing, Finan-
zas tanto para Gitulados como no ticulados.

Nos parece muy inceresante para profesionales instaladores
y sus Pamiliares que quieran Formarse mds a Fondo en gestion
de negocios de hoy en dia, como ya habéis hecho alguno de voso-
tros. Quienes haydis asistido al Congreso, recordaréis algunas
de las conclusiones mds interesantes respecto a la empresa ins-
taladora y la industria 4.0.:

e El nuevo instalador: profesional mulGidisciplinar, que integra
datos y sistemas, con una visién global de los procesos y For-
macién continua.

¢ LatransPformacion digital es inevicable... porque el cliente es digital.

e La transformacion digital del instalador NO es disponer de
pdgina web ni estar en las redes sociales; va de culcura, es
pensar, hacernos preguntas, replantear el modelo de negocio.

Os adjuntamos Polleto con programas y precios y mds informacion.
Podéis encontrar el Polleto en nuestra web: https://bit.ly/2Fm5ssy

Contacto y mds infFormacion
Luis Fuentes
660589204
imPuegu@asesoreaeprogramas.es

¢éTe interesa la biomasa?

e invita a Expobiomasa 2019

o EXPOBIOMASA 2019 se celebrard como
cada afo en Valladolid del 24 al 26 de
septiembre. Podéis descargar la invi-
tacioén digical aqui htEps://www.expobio-
masa.com/acreditacion . Ademds, C N |
dispone de invicaciones en papel envia-
das a las Asociaciones provinciales. Pa-
sate a recoger la Guya.

e Visitas técnicas profesionales en EX-
POBIOMASA a instalaciones de bio-
masa en Puncionamiento, para la car-
de del martes 24 (visitas industriales)
y la mafana del miércoles 25 (visica

de district heating). Es preciso inscribirse puesto que son
plazas limicadas. La inscripcién aqui https://expobiomasa.
com/actividades-paralelas

e Listado de expositores aqui https://lwww.expobiomasa.com/
expositores

e En el marco de Expobiomasa tendrdn lugar diferentes en-
cuentros profesionales relacionados con la industria, arqui-
Gectura, produccién y distribucion de biocombustibles, nove-
dades en climatizacién, incernacionalizacion. Programas aqui
https:/lwww.expobiomasa.com/actividades-paralelas

e Expobiomasa convoca el Premio a la Innovacién con un pre-
mio de 2.000 € y dos accésits dotados con 500 € cada uno. La
Asociacion Espafola de Valorizacidon Energética de la Bioma-
sa, como organizador del certamen, trata de promocionar
con esta convocatoria la innovacion en el sector y reunir una
muestra completa y variada de novedades tecnoldgicas. C N
| es miembro del Jurado que elegird a los ganadores. Andrés
Salcedo representa a C N | en este Jurado como experto en
biomasa. E 24 de septiembre se dardn los premios en Vallado-
lid. Mds inPo aqui: https://www.expobiomasa.com/content/expo-
biomasa-abre-la-convocatoria-publica-al-premio-la-innovacion



C N | recibe a la plataforma europea de gases
alcernativos REAL Albernqblves 4 LIFE

1‘“\

En el afio 2014, se publicé en Europa el Reglamento europeo 517
sobre Gases Fluorados que contienen equipos de refrigeracion
como las neveras, aire acondicionado, bombas de calor, equipos
de refrigeraciéon comercial e industrial, ete. El uso de estos ga-
ses se llegard a reducir por imperativo legal en un 79% en 2030
y por lo tanto el uso de refrigerantes alternativos con bajo Po-
tencial de Calentamiento AtmosPérico (PCA), va a crecer expo-
nencialmente. Esto va a requerir con urgencia que los profesio-
nales de la refrigeracion conozcan a Pondo las caracteristicas
y el manejo de los nuevos gases alcernativos.

1 With contribution of
| O o= . alternatives the LIFE programme
ki of the European Union

‘ ‘ C N I es el representante europeo de REAL
ALternatives en Esparia y ha certificado ya 3
Centros de Formacion en esta plataforma de
formacion en CO2 e inflamables
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Corinanciado por la Unién Europea, el pro-
yecto REAL Alcernatives 4 LIFE es un pro-
grama de Pormacion para técnicos que
trabajan en la refrigeracion, aire acondi-
cionado y bombas de calor. Su objetivo es
Pacilicar conocimientos tedricos y prdacti-
cos en el uso, seguridad, eficiencia y Fiabi-
lidad de refrigerantes nacurales como el
amoniaco (NH3), Diéxido de Carbono (CO2)

o Hidrocarburos (HC,s). Ha sido desarro-
llado por un consorcio de asociaciones y
centros de Pormacion de toda Europa li-
deradas por el Insticuto de Refrigeracion
del Reino Unido.

El Ministerio de Transicion Ecoldégica de
Espafia comprd la licencia de esta pla-
tarorma, y la ConPederacion Nacional de
Instaladores, C N | Pue nombrada repre-
sentante de la misma en nuestro pais,
encargada de su difusion y homologacion
de centros de Pormacion. “El Centro In-
tegrado de Formaciéon Proresional DON
BOSCO Pue el primer centro de Porma-
cion en Espafia que se interesd por la
placaforma en el afio 2017. José Antonio
Goikoetxea, profPesor del centro mostroé
un gran incerés y preocupaciéon por los
nuevos gases refrigerantes. Fue de he-
cho el primer Centro de Formaciéon que
se homologé en REAL Alternatives 4 Life
y Miren Josune Zabala, profesora de DON

‘ ‘ DON BOSCO, primer centro
de formacion en Espaiia en
homologarse en el proyecto
de la Union Europea REAL
Alternatives 4




BOSCO participd en representacion de Espaia en los vigjes de
estudio profesionales organizados por la plataforma a diferen-
Ges paises para ampliar sus conocimientos en CO2 y gases infla-
mables”, afirma Blanca Gémez, Directora de la ConPederacion
Nacional de Instaladores.

La primera Pase de este proyecto FRinalizé con éxito en 2015 con
8 mddulos de contenido tedrico, grdricos, Fotos, videos y eva-
luaciones sobre gases alternativos que sustituirdn a los gases
Rluorados actuales. En 2017, el proyecto se amplié gracias a una
subvencion de la Comisidon Europea que permitié actualizar y
ampliar el contenido existente. En Espafia, ha sido el CIFP DON
BOSCO quien ha tomado la iniciativa y ha representado a Espa-
fia en los viajes de estudio en Europa para ampliar conocimien-
Gos Gedricos y prdcticos sobre los nuevos gases refrigerantes
con la profesora Miren Josune Zabala. Igualmente, DONBOSCO
ha aceptado la invitaciéon de C N | para organizar en sus insta-
laciones las jornadas Técnicas para Formadores en Espafia de
REAL Alcernatives 4 Life.

Las jornadas se celebraron los dias 24 y 25 de junio en el CIFP DON
BOSCO en Errenteria dirigidas a Formadores de refrigeracion
para dar a conocer el contenido de la plataforma europea REAL

‘ ‘ CNI ha seleccionado al CIFP DON BOSCO para
realizar las jormadas de formadores en Espana el
24y 25 de junio.

Alcernatives 4 LiPe. Los profesores de los
centros de Pormacion asistentes han te-
nido la oportunidad de conocer el trabajo
seguro con refrigerantes inflamables, ver
el Puncionamiento y el manejo de una ins-
talacion de CO2, riesgos, puesta en mar-
cha, carga de refrigerante, actuacion en
caso de averia, sistema de Gelegestion,
etc. Han participado doce expertos en re-
Frigeracion, profesores homologados, de
toda Espafia y Portugal. En representa-
cion de la plataforma europea acudieron
a Errenteria Raluca Sisiu de IOR, Reino Uni-
do y Karsten Beermann, de IKKE, Diussel-
dorf, quienes maniPestaron su satisfac-
cion por el nivel de calidad del programa
preparado por José Antonio Goikoetxea y
Miren Josune Zabala del CIFP DON BOSCO.

El 24 de junio se dedicé a teoria y prdc-
ticas sobre gases inflamables, imparcido
por Miren Josune Zabala y el 25 de junio
con José Antonio Goikoetxea se dedicé a
Diéxido de Carbono (CO2), teoria y prdcti-
cas en varios equipos encre ellos una ins-
talaciéon de CO2 subcritico que se utiliza
cada vez mds en instalaciones de refrige-
racion comercial e industrial.
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Las jornadas Rinalizaron con evaluacion
y entrega de diplomas a los participan-
Ges y una visita a una instalacion de
CO2 subcritico en un supermercado,
donde los participantes pudieron ob-
servar “in sicu” y con explicaciones de
la empresa instaladora, las caracteris-
Gicas, Funcionamiento y mantenimiento
de una instalacién de este Gipo con ga-
ses no contaminantes que se adaptan
a la nueva legislacion.

Doce expertos en refrigera-
cion de Alemania, Reino Unido,

Portugal y Esparia, han valorado
de una extraordinaria calidad
las clases teoricas y prac-
ticas en el CIFP DON
BOSCO
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“Actualmente existe una Palta de proPfesionales cualifica-
dos en gases alternativos. Las empresas demandan profe-
sionales con alta cualificacién y para ello es recomendable
realizar cursos con contenidos mds profundos y con prdcti-
cas. Esta plataforma europea contiene ambos y es preciso
impulsar su conocimiento en todos los centros de Formacion
en Espafa. El Gobierno espafol exige un minimo de 6 horas
de Pormacién en gases alternativos antes de Pebrero de
2021 para todos los profesionales, pero los minimos deberia
quedarse en minimos, no en mdximos”, afirma Blanca Gémez,
Directora de la Confederacion Nacional de Instaladores,CNI.
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Empresa instaladora miembro de C N |
galardonada como mejor Empresa liderada

por mujeres en Extremadura

e La | edicion de los Premios Excremadura Empresarial re-
conoce a 8 empresas y emprendedores con premios de
hasta 15.000 euros. El premio a la Mejor Empresa Lidera-
da por Mujeres ha sido para FRIEX, empresa instaladora
de refrigeracion comercial y climatizacion dirigida por
Susana Rodriguez, miembro de la Junta Directiva de C N |

e FRIEX cuenta con un equipo directivo Formado mayoritaria-
mente por mujeres con Susana Rodriguez como directora
general a la cabeza. Susana trabaja mds de 25 afios en la
empresa instaladora FRIEX.

e En un sector clave como la refrigeracion, tradicionalmente
liderado por hombres, este premio es un reconocimiento y un
impulso a la igualdad real y efectiva entre mujeres y hombres.

El presidente de la Junta de Excremadura, Guillermo Ferndndez
Vara, ha asistido a la gala de entrega de los | Premios Excremad-
ura Empresarial, enmarcados en el encuentro Foro Emprende,
que se ha celebrado el pasado 3 de julio en el Palacio de Con-
gresos de Mérida, donde ha Pelicitado a los premiados y a todos
los participantes, y ha dicho sentirse muy orgulloso por tener en
Excremadura a tanta gente valiosa.

Los Premios Excremadura Empresarial son un reconocimientco para
distinguir el Galento emprendedor y el recorrido de las empresas y
profesionales de la region. La primera edicion de este certamen ha
contado con 87 candidaturas, de las cuales han sido galardonadas
8 empresas y emprendedores, con premios de hasta 15.000 euros.

En total se han otorgado 3 premios a jévenes con ideas empre-
sariales en Excremadura, el premio a la mejor Trayectoria Em-
presarial, mejor Empresa Innovadora, mejor Empresa Social y
mejor Empresa Naranja. El Premio a la Mejor Empresa Liderada
por Mujeres Pue otorgado a FRIEX dirigida por Susana Rodriguez.

FRIEX, empresa Familiar lider en el sector
del Prio y la climatizacion con sede en Don
Benito, Badajoz, y dmbito nacional, cuenta
con casi 30 afios de experiencia de trayec-
toria. Tiene un capital social y un consejo
de administracion fFormado 100% por mu-
jeres, con una participacion de personal
Pemenino en cargos alcos e intermedios
de casi un 80%.

Susana Rodriguez vivié desde su infancia el
negocio de la empresa instaladora y desde
muy joven comenzé a trabajar en la empre-
sa Pamiliar ocupando diferentes cargos
ademds de trabajor activamente por las
empresas instaladoras. “Susana es miem-
bro de la Junta Directiva de C N | y sus
conocimientos y experiencia son alcamente
apreciados por el resto de miembros de

la Junta Directiva que valoran mucho sus
aportaciones en las reuniones. Susana es
una gran oradora y comunicadora y sus
inGervenciones en conferencias como el re-
cience Congreso C N | de Instalaciones en
la Edificacion, siempre han sido muy aplau-
didas”, arirma Blanca Gémez, directora de
C N I. FRIEX ha crecido constantementce
en busca de nuevas soluciones y utilizando
siempre las tecnologias mds innovadoras del
mercado, lo cual le ha permitido Formar un
equipo de profesionales con una grandisima
dedicacion cuyo unico objetivo es conseguir
la satisfaccion de sus clientes.

La concesion de este premio implica un reconocimiento no
s6lo a la rigura de una mujer al Prente de una empresa in-
staladora, sino de una trayectoria empresarial que gracias
a decisiones acertadas y un trabajo constante de equipo, ha
conseguido posicionar a FRIEX entre las empresas mds impor-
tantes de refrigeracién en la que confian clientes como CAR-
REFOUR, DiA o LIDL.

A la pregunta sobre su opinién sobre este Premio, Susana con-
testa: “Liderazgo y transformacion desde la igualdad. En un
sector clave como la refrigeracion, cradicionalmente liderado
por hombres, este premio es un reconocimiento y un impul-
so a la igualdad real y efectiva entre mujeres y hombres. La
transformacion de éste y otros sectores es una “obligacion”,
romper el techo de cristal es una cuestion de actitud”.

26 de junio

Nuevo dia Mundial de la Refrigeracion

Este afo se va a conmemorar, por prime-
ra vez, el Dia Mundial de la Refrigeracion,
que se celebrard el préoximo 26 de junio
con el apoyo del Programa de las Naciones
Unidas para el Medio Ambiente. El Dia Mun-
dial de la Refrigeracion es una campana
de sensibilizacion incernacional para ele-
var el perfil del sector de refrigeracion,
aire acondicionado y bombas de calor y
centra la acencidn en el importante papel
que desempefian la industria y su tecnolo-
gia en la vida y la sociedad modernas.

El Dia Mundial de la Refrigeracion es una
campafa de sensibilizaciéon internacional
para elevar el perfil del sector de refni-
geracion, aire acondicionado y bombas de
calor y centra la atencion en el importan-
te papel que desempefian la industria y su
Gecnologia en la vida y la sociedad moder-
nas. Llama la atencion sobre la maravillosa
ingenieria y ciencia que nos rodea todos
los dias. La refrigeracion es el corazon de
la vida moderna. Permite a las personas
vivir, vigjaor y trabajar cémodamente. El
26 de junio de 2019 se celebro el primer Dia
Mundial de la Refrigeracion. Ha sido la cele-
bracién mds grande del mundo para todo
el sector de refrigeracion, aire acondicio-
nado y bombas de calor en todo el mundo.
El Gema para 2019 ha sido # WREFD19 Diver-
sidad; diversidad de aplicaciones, personas,
carreras, ubicaciones, tecnologia, ciencia,
soluciones de ingenieria e innovacion.
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In Partnership with

|

Cada afio el 26 de junio
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Las asociaciones de Refrigeracion AEFYT (Asociacion de Empre-
sas del Frio y sus Tecnologias) y AFEC (Asociacién de Fabricantes
de Equipos de Climatizacién), con la colaboracion de AFAR (Aso-
ciacién de Fabricantes Andaluces de Refrigeraciéon organizaron
una jornada en Madrid con una ponencia magiscral sobre la His-
toria del Frio y dos Mesas Debate que contaron con la partici-
pacién de representantes de la administracion y de entidades
relacionadas con la climatizacion y el Prio industrial y comercial.

C N | ha colaborado y participado en esta celebracion que en lo
sucesivo se repetird cada 26 de junio.

www.diamundialdelarefrigeracion.com



Noticias CNI

El Premio a la Innovacion de Expobiomasa 2019 estd abierto a todos
los profesionales, empresas y entidades publicas o privadas del sec-
tor interesados en concurrir con sus proyectos, productos o servi-
cios. Los candidatos al premio pueden participar con independencia
de su presencia en la Peria Expobiomasa. Los candidatos optan a un
premio de 2.000 € y dos accésits dotados con 500 € cada uno.

La Asociacién Espafiola de Valorizacion Energética de la Biomasa,
AVEBIOM, como organizador del certamen, trata de promocio-
nar con esta convocatoria la innovacion en el sector y reunir una
muestra completa y variada de novedades tecnoldgicas. Se esta-
blece una unica categoria, en la que se otorgard un Premio y dos
Accésits, dotados con 2.000 € y 500 € respectivamente.

En esta edicién, el jurado estd compuesto por los siguientes
miembros:

¢ 1 en representacion de los centros tecnoldgicos con traba-
jos reconocidos en la Valorizacion Energética de Biomasa:
CEDER-CIEMAT

¢ 1 en representacion de la prensa especializada presente en
Expobiomasa: ANERR NEWS

¢ 1 en representacion de asociaciones aliadas en la promocion
de Expobiomasa: CNI, CONFEDERACION NACIONAL DE INSTA-
LADORES.

¢ 1 miembro en representacion de AVEBIOM, que ejercerd de
secretario.

En representacion de C N |, actuard de miembro del jurado Andrés
Salcedo, Vicepresidente de C N | y experto en biomasa y tecno-
logias relacionadas con la biomasa. En la valoracion los miembros
del jurado tendrdn en cuenta el componente tecnoldgico el grado
de innovacién, su implicacién en la mejora continua en el sector y
la adaptacion a las nuevas demandas de los consumidores. Ade-
maés, las candidaturas también serdn sometidas a cricerios de
originalidad, aplicabilidad y ahorro energético, para determinar
la opcién ganadora.
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En total se han presentado 32 candidatu-
ras que han sido evaluadas por los miem-
bros del Jurado. El 24 de septiembre se
hard la entrega de premios en Valladolid
en el transcurso de la Feria.

Noticias CNI

Contabilizacion de consumos

e El ulcimo borrador disponible tras pasar por el
Consejo de Estado se envid en Pebrero de 2019 a
las CCAA para sus comentarios. Actualmente estd
pendiente de pasar a Consejo de Ministros. “Podria
aprobarse” antes de la investidura del Gobierno
o elecciones de noviembre. Todo dependerd de la

presion ejercida desde Europa tras ser demanda-
da Espafa antes el Tribunal de Justicia Europeo
por incumplir la directiva.

RSIF

e Parecido al anterior. Sélo queda pasar por Conse-

jo de Ministros y publicarse en el BOE.

RITE

e El dia 20 de julio se publicé el borrador de modi-
Ricacion del RD 1027/2007, RITE, que se halla en in-
Pormacion publica. Lo adjuncamos. Este borrador
adapta el RITE a las tres nuevas directivas euro-
peas de 2018 sobre eficiencia energética, eficien-
cia energética en los edificios y Fomento de emer-
gias renovables. C N | mandard sus comentarios y
observaciones en las cuales estd trabajando ya el
Comité Técnicode CN |.

Certificacion energética de edificios

e El dia 20 de julio se publicé el borrador que adap-
tard el RD 235/2013 sobre el procedimiento bdsico
para la certiricacion de la eficiencia energética de
los edificios a la nueva directiva europea de efi-
ciencia energética en los edificios de 2018.

e La modiricacidon que mds nos afecta es la supre-
sién de la disposicion adicional 4 y modiricacion

del art. 1, 3, p) para eliminar la posibilidad de que
técnicos competentes debidamente cualificados
puedan realizar las certificaciones energéticas.
Se reserva al dmbito de tGiculacién universitaria
exclusivamente. También se acentua el control de
la realizacion para evicar certificaciones realiza-
das de cualquier Porma a “40€”. C N | mandard sus
comentarios Yy observaciones en las cuales estd
trabajando ya el Comité Técnicode CN 1.

A D R (cransporte internacional de mer-
cancias peligrosas por carretera)

e Enjulio se publicé el borrador del nuevo texto legal.

Los miembros del Comité Técnico de C N | junto a
un experto en seguridad y transporte de mercan-
cias peligrosas estdn trabajando en el examen del
textco legal para analizar cémo influye a los empre-
sarios instaladores y enviar las observaciones per-
tinentes al Ministerio.
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C N | en el Foro de la Seguridad Industrial

El préximo dia 10 de septiembre C N | se reunird en Madrid con
la Secretaria Técnica del Foro de la Seguridad Industrial (FSI)
coordinadora del Foro de la Seguridad Industrial del que C N |
Porma parce, para aportar por nuestra parte todo aquello que
consideremos importante en cuanto a la seguridad industrial de
las instalaciones. En esta reunidn en la que participardn Andrés
Salcedo, Vicepresidente de C N | y Blanca Gémez, directora, C N
| aportard al Foro su informe sobre la Seguridad Industrial en
las instalaciones en edificios (climatizacién, refrigeracion, Fon-
taneria, electricidad y proteccién contra incendios). Los puntos
clave sobre los que se hablard en esta reunion son:

Riesgos mds graves segun tipologia de instalacion.

e Puntos CLAVE de cumplimiento de una instalacién, para condi-
cionar la adecuada cobertura de una pdliza de seguros ante
siniestros.

e |deas para un plan de comunicacion

e Estadisticas o estimaciones respecto a incidentes, acciden-
Ges, defectos. ..

e |[deas y temas de interés para una jornada técnica de Segu-
ridad Industrial

El préximo dia 12 de noviembre se reunird nuevamente el Foro de
Seguridad Industrial en el que C N | exige actualizar los registros
de instalaciones existentes, legalizando las que no lo estén. Es
Pundamental Gener unos registros y bases de datos actualiza-

das, Racilicando al maximo los trdmites de
comunicacién de altas y bajas de instala-
ciones y estableciendo unos procedimien-
tos “exprés” de registro de instalaciones
en Puncionamiento, pero sin legalizar (y sin
sanciones para los ticulares). El problema,
es que estds medidas requieren de mucho
tiempo y de recursos humanos y econo-
micos diriciles de asumir actualmente por
las administraciones.

A todo no se puede llegar, por lo que se debe
planificar bien las actuaciones y seleccionar
un buen criterio para seleccionar priorida-
des. Deberia ser una conjugacion del nivel de
riesgo, del nimero de ellas y de la importan-
cia del sector en las que se empleen.

Un objetivo adicional de estas acciones
debe ser sacar del anonimato a la gran
cantidad de instalaciones ‘“ilegales” que
existen, de las que no se sabe en qué si-
tuacion se encuentran, asi como, contro-
lar las insGalaciones

que han quedado Puera de servicio y han
quedado abandonas y suponen también
un riesgo que, en ciertos casos, mayor
que el de las instalaciones en uso.

Las visitas (por no llamarlas inspecciones,
que podrian suponer una sancion por in-
cumplimiento de las normas) a las insta-
laciones por parte de técnicos (propios
de la Administracién o externos) son Fun-
damentales para el éxico de cualquier
campafa o accién sobre Sl. Estas visicas
sirven para ayudar a los Gitulares a cum-
plir con sus obligaciones (en muchos casos
no se cumple por desconocimiento de las
normas y no por dejacién) y para actua-
lizar los registros. La participacion de la
Administracion debe ser activa. Una sim-
ple carta enviada por ella a los titulares
tiene mayor efecto que cualquier campa-

‘ ‘ La administracion debe

participar activamente

fia publicicaria que se pueda hacer. No solo la participacion de
los OC es bdsica, también las empresas instaladoras/mantene-
doras deben contribuir activamente a cualquier accidn que se
desarrolle. Hay que descartar planes basados en sanciones, no
resulta efectivo.

Un reciente informe de la Asociacion Profesional de Técnicos de
Bomberos sobre los incendios en 2017, confirma un incremento
del 21% de incremento de Fallecidos por incendios en edificios y
de incendios por siniestros en edificios, y la electricidad como
primer causante de incendios (14,8%) provocando el mayor nu-
mero de Fallecidos (25,6%) seguida por productores de calor
(11,8%) con 21,3% de Fallecimientos y Pugas de gas (9,4%). Triste
balance que confirma lo derficitaria que estd la seguridad indus-
trial. Este infForme también concluye que entre las causas se
halla la incorrecta instalacion o mal estado de la misma.

C N | miembro del Comité Técnico del
Congreso Smartgrids

El pasado 9 de julio se celebrd la prime-
ra reunién del Comité Técnico del VI Con-
greso Smart Grids que se celebrard en
Madrid el préximo dia 12 de diciembre de
2019. Organizado por el grupo TECMARED
y Futured, este Congreso se ha conver-
tido en una referencia del sector de las
redes inteligentes. CNI ha sido invicada
una vez mds a Formar parte del grupo de
expertos del Comité Técnico del Congre-
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so que valorardn las presentaciones y elegirdn las que resulten
seleccionadas para ser expuestas en el congreso.

El pasado 9 de julio se celebrd la primera reunién del Comité
Técnico y el préximo dia 18 de octubre C N | acudird a una nueva
reunion en la que se seleccionardn las mejores presentaciones
tras las valoraciones individuales de todos los miembros del Co-
micé Técnico. Las redes inteligentes afectan a la mayor parte
de los trabajos de instalaciones en edificios y esta influencia va
a ir creciendo progresivamente.

‘ ‘ Control de instalaciones fuera de servicio y abandonadas



ConPederacion Nacional de Instaladores, C N | - 2019

Asociacion

Asociacién de Mantenedores e Instaladores
de Calor y Frio de Alava
AMACYFA

Asociacién Provincial de Empresarios
Instaladores y Mantenedores de Alicante
APEIMA

Asociacion de Empresarios de Climatizacion,

Fontaneria, Calefaccion, Saneamiento y Arines

de Asturias
AFONCASA

Gremio de Calefaccion, Ventilacién y Aire
Acondicionado de Barcelona
GREMI

Asociacion Provincial de Instaladores y
Mantenedores de Burgos
APROINBU

Asociacion Provincial de Empresarios
Siderometalurgia de Ciudad Real, actividad
Térmicas
APES

Asociacién Empresarial del Metal Mecdnico,
Tecnoldgico y Digital
ASEMECO

Asociacion Provincial de Empresas Instaladoras
de Calefraccioén, Climatizacién, Fontaneria y Gas
de Cuenca
ACOIN

Presidente/

Anagrama
9 Sec. General

Luis Cebridn
950 000 400
L www.sea.es

f Alvaro Alonso Gonzdlez

Jorge Ibdfiez Andreu
Luis Mascaré
965 150 300
www.fempa.es
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Luis Ferndndez Oro
Juan Burgaleta
985116 158
www.afoncasa.org

Lluis Segarra Castell
Oriol Sagarra

AFONCASA
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ventilacio
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José Javier Cueto Marti-nez
Maria Jesus Martinez
947 474 441

Cipriano Sdnchez Acevedo
Ramén Romero
926 210 079
Www.cpe.cr.es

LSOEU\:‘SR?_IdW 3

SIDEROMETALURGIA

Francisco Reina Gonzdlez
Rosa Mata
957 348 090
WWW.QSEMECO.com

Andrés Salcedo Martinez
Inmaculada Alcaniz
969 213 15
Www.ceoecuenca.org

Ciudad

Alava

Alicante

AstGurias

Barcelona

Burgos

Ciudad
Real

Cdrdoba

Cuenca

Asociacion

ASOFRIO 2002

Asociacion de Empresas Instaladoras,
MantGenedoras y de Servicios

Asociacion de Empresas de Instalaciones de
Saneamiento, Calefaccion, Climatiza-cién,
FonGaneria y Gas de Menorca
FONGAME

Gremio Regional de Instaladores de Frio y Calor
de Murcia
GRIFCM (FREMM)

Asociacién Provincial de Instaladores de
Calefacciodn, ClimaGizacion, Fontaneria, Gas y
APRines de Sevilla
GREMIO (FEDEME)

Asociacién Aragonesa de Instaladores y
Mantenedores de Climatizacion y Arines
AAIMCA

Asociacion de Instaladores de Calefac-cion,
Ventilacion y Aire Acondicionado
de Bizcaia
AIMBI

Asociacién Turolense Empresarial de Fontaneria,
Calefraccion, Gas y APines
ATEFONCA

Anagrama
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Presidente/
Sec. General

Susana Rodriguez
Laura Mora
916 729 165

WWW.QSOFrio.com

Francisco Castafo Vazquez
Belén Castafo Sdnchez
696 170 987
www.aseims.es

Marti Barber Benejom
Sebastidn Pons
971 352 464
WWW.pimemenorca.org

Juan de Dios Gomez
Antonio Cano
968 931 500
www.Fremm.es

Radl de la Pefia Aguilar
Antonio Cataldn
954 526 988
www.Fedeme.com

José Maria Uruefia Osuna
Pedro Sanz
976 224 907

Miguel Erice Ferndndez
Uxue Esparza
944 002 800
www.cebek.es

José Manuel Lozano Garc-ia
Ana Robles
978 618 080
www.ceoeteruel.es
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Madrid

Madrid

Menorca

Murcia

Sevilla

Zaragoza

Bizcaia
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FREMM propone transformar la region

con una economia que genere riqueza
para todos los ciudadanos

El presidente de la Federacion Regional
de Empresarios del Metal de Murcia, Al-
Ponso Herndndez Zapata, demanda, du-
rante la Asamblea General de la organi-
zacién empresarial, agua, Rinanciacion, un
plan industrial y de servicios avanzados,
interconexion Perroviaria dentro y Fuera
de la Region y el nuevo Puerto de El Gor-
guel, con un drea de ensambilaje.

AlPonso Herndndez Zapata abogd, ante
los dirigentes politicos y econémicos de la
Comunidad de Murcia, por la unidad para
aProntar una apuesta ambiciosa, valiente
y de primer nivel en logistica y sostenibili-
dad energética que impulse la renta per
cdpita de Murcia. Para ello, Herndndez
puso FREMM a disposicion de los presen-
tes como herramienta éptima en el desa-
rrollo de la Region de Murcia.

AlPonso Herndndez animé a los asistentes
a ver la digitalizacion empresarial y la sos-
Genibilidad, a través de la eficiencia ener-
gética y la economia circular, como nue-
vas oportunidades de negocio. Asi, alentd
por segundo afio consecutivo al Gobierno
regional a asumir el reto de convertir a
Murcia en la primera Comunidad en ser
autosuFiciente en energia eléctrica, ob-
Genida de Puentes renovables.

El compromiso asumido desde FREMM con
la digitalizacion empresarial ha llevado a
la Pederacién a ser la unica sede de una
OFicina de Transformacion Digital exis-
tente en la Region. También cred la Funda-
cion ExceleM, junto al Centro Tecnoldégico
del Metal, en colaboracioén con el Instituto
de Fomento, ademds de coorganizarse los
eventos tecnologicos “ADITIVA 4.0” y Foro
Robotika”.

Las acciones anteriores han convertido a
FREMM en una herramienta clave para li-
derar la inclusién del metal en la vanguar-
dia empresarial. Su misién se ha visto re-
Porzada, tras asumir la presidencia de la
Comisién de Formaciéon del sector metal
en Espafia, desde donde transferird las
buenas prdcticas aplicadas en su centro
de Pormacion profesional reglada, que,

concertado. La Pormaciéon impartida en
FREMM entre desempleados registra una
insercion laboral del 80%.

Asimismo, la Pederacion estd comprome-
Gida con la empleabilidad, tras impulsar la
Agencia de Colocaciéon para ser un refe-
rente como servicio nacional en demanda
y oferta de empleos de perfil tecnoldgico.

El sector del metal representa el 10% del
PIB regional. Estd compuesto por 8.500
empresas y emplea a unos 85.000 trabaja-
dores. La mayor parte de las actividades
empresariales del metal ha ganado inten-
sidad, tras abrirse a nuevos mercados,
ademds de estar en Pase de digitalizacion.

El metGal registré en mayo un incremento
inceranual del IPI del 13,1%, Frente al 1,8%
de la media nacional. En el acumulado del
ano, el incremento Pue del 7.7%, Prente al
0,4% de la media nacional. Las exportacio-
nes siguen siendo uno de los sustentos del
sector metal, con un alza del 3,8% en abril
de este aio.

WWW.Fremm.es

,AGOfﬂh Nuevas incorporaciones en ASOFRIO

=

S

APEIMA

Durante el mes de junio, Grup Aicerm,
GasifPred y Gredos Refrigeracion han en-
trado a Pormar parte del grupo de em-
presas de Asofrio 2002. en condicion de
asociados, reforzando asi su cartera de
instaladores en los sectores de refrige-
racion y climatizacion.

Grup Aiterm es una empresa con mds
de 40 afos de experiencia en climati-
zacién, Prio y hosteleria, lo que les ha
permitido posicionarse como empresa
lider en sus comarcas. Los productos
OPrecidos, tanto en aplicaciones do-
mésticas como en proyectos para in-
dustrias o grandes superficies, garan-
Gizan una gran calidad y la adecuacién
total a las necesidades.

Para mds infFormacion: www.aiterm.com

Ubicados en Ibiza y Formentera, y es-
pecializados en Climatizacion y Hoste-
leria con mds de 45 afios de antigliedad,
Gasifred se posiciona como compafiia
técnica lider, tratando de ir mds alld
del mantenimiento, disefio, ejecucion y
proyeccion de instalaciones, asesoran-
do a profesionales y particulares en
la creacidon de espacios confortables

y mds amables con las personas y el
entorno.
Para mds info www.gasifred.com

Por ulcimo Gredos Refrigeracion, empresa
con 46 afos de antigliedad ubicada en Talo-
vera de la Reina, y especializada en refrige-
racion y hosteleria, se incorpora al grupo.

No han sido las unicas incorporaciones, ya
el pasado mes de Pebrero SENFRI Solucio-
nes Energéticas y Frigorificas (Barsavima
S.LU) entrdé a Formar parte como socio
del grupo Asofrio.

Con mds de 10 afios de experiencia, en
SENFRI Soluciones Energéticas y Frigori-
Picas son especialistas en realizar insta-
laciones de Refrigeracion Comercial. Su
dmbito de actuacion es Catalufia tenien-
do su central en Barcelona.

“Poder incrementar nuestra compegtitivi-
dad aprovechando las sinergias del grupo,
asi como compartir el know-how, informa-
cién y apoyo técnico han sido Factores clo-
ve para nuestra incorporacion a Asofrio”
asegura Marc Serés, Gerente de SENFRI
Soluciones Energéticas y Frigorificas.

WWWw.asofrio.com

Consigue tu Carné de Operador

Industrial de Calderas

El préximo 19 de septiembre dard comien-
zo en FEMPA el Curso de Operador Indus-
trial de Calderas.

El objeGivo de este curso es la prepara-
cion del alumno para presentarse al exa-
men para la obtencion del Carnet de Ope-
rador Industrial de Calderas que otorga
la Conselleria de Economia SosGenible,
Sectores Productivos, Comercio y Traba-

jo (Industria e 1+D+i) para poder manipular
calderas industriales.

El plazo de presentacion de solicicudes
para la admision a los exdmenes de la con-
vocatoria ordinaria de 2019 es del 9 al 23
de septiembre de 2019, ambos inclusive
(DOGV num. 8462, de 11/01/2019).

Curso de Operador Industrial de Calde-
ras FEMPA

Modalidad: ..................... Presencial
TIPO . e e Boniricable
Duracion:......................... 50 horas
Horario:................ M-J-V 16:00 a 21:00
Fecha:........... del 19/09/2019 al 31/10/2019
Lugar de imparticion:.............. FEMPA
Precio: ...l Consulcar
www.Fempa.es



iISuUmate a la innovacion abierta
con FEMPA!
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En 2019, la Federacion de Empresarios del
Metal de la Provincia de Alicance FEMPA
ha impulsado un drea especifica dedicada
a la promocién y transferencia de conoci-
miento cientifico, especializado e innova-
dor a la PYME y a la mediana empresa. A
lo largo de estos meses, el dpto. de inno-
vacion ha puesto una serie de iniciativas
basadas en el paradigma de la innovacion
abierta, una nueva Férmula en el que las
empresas cooperan con otras Rirmas y
profesionales excernos para el desarrollo
de estrategias y proyectos de [+D+i.

Se han destinado los esfuerzos necesarios
para sumar insticuciones que puedan com-
plementar los servicios de la Federacion y
contribuir de Forma activa a la promocién
y generacion de proyectos de innovacion
colaborativos entre sus asociados, con el
Rin de incrementar su competitividad y
consolidar su crecimiento sostenible. Esta
Pérmula de interés general Pomenta el
concepto “win-win” para cada uno de los
agentes participantes y colaceralmente,
incrementan la competitividad del sector
empresarial valenciano y espaiiol.

El pasado mes de Pebrero se alcanzd un
acuerdo con la Unidad Cientifica de Inno-
vacion Empresarial Ars Innovatio de la Uni-
versidad de Alicante. El objetivo principal es
impulsar iniciativas de innovacion multidis-
ciplinares, especialmente las propias de la
Universidad de Alicante y para realizar pro-
yectos transversales conjuntamente con la
propia Federacion y empresas asociadas.
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A su vez, en julio se Rirmd un convenio marco
con la Fundacién Universidad Miguel Her-
ndndez con la Rinalidad de establecer unos
cauces de cooperacion efectivos en el dm-
bito cientifico-empresarial con alcance in-
novador, empresarial y social, Facilicando el
incercambio de experiencias y transferen-
cia de conocimiento aplicado a la empresa.

A ello se suma la intensa colaboracion pre-
senGe con el Instituto Tecnolégico Metalme-
cdnico, Mueble, Madera, Embalaje y Afines
AIDIMME, asi como otros agentes e institu-
ciones alineados con el Fomento de la inno-
vacion, como piedra angular en la cual basar
cualquier estrategia empresarial de éxico.

Desde el dpto. de innovacion de FEMPA se
estd trabajando con partners de referen-
cia incernacional para el impulso de nuevas
iniciativas en el tercer trimestre de 2019.
En la ya conocida como Cuarta Revolucion
Industrial, tienen un papel protagonista
tanto el tejido incipiente de start-ups y
emprendedores como las empresas ac-
Guales del sector metGalurgico, robdtica,
automocion, electrdénica, etc. La materia-
lizacién de sinergias entre ambos contex-
Gos propicia que la supervivencia y conso-
lidacion de los primeros, por otro lado, la
garantia de adaptacion de los segundos.

Si deseas conocer los detalles y partici-
par en nuestras iniciativas, ponte en con-
tacto con FEMPA

www.fempa.es
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fid ma 2019

Un afo mds el referente econémico del
verano asturiano ha sido la celebracion
de la FIDMA, Feria InGernacional de Mues-
tras de Asturias que en esta ocasion al-
canzd su 63° edicion.

Con la tutela de la Cdmara de Comercio
de Gijon, en un recinco de mas de 160.000
m2 que reunié a 2000 expositores de to-
dos los sectores, la FIDMA constituye todo
un acontecimiento que refleja el pulso de
la actividad industrial y mercantil, con-
Rluencia y cita de los referentes de la vida
politica y econdmica. Ademds de su cardc-
Ger de escaparate empresarial, las activi-
dades gastrondmicas, ludicas y culturales
constituyen el complemento perfecto de
la visica, Pacilicando que en la presente
edicion se superaran todas las previsiones,
alcanzando los 725.000 visicantes desde su
inauguracion el dia 3 a su clausura el 18.

Varias de nuestras empresas asociadas
Guvieron presencia como expositores, de
las que Genemos referencia, mencionare-
mos por su éxito de publico el stand, de
“edp” con el descriptivo Gitulo “La energia
de las personas”, asi como los stand de
“Asturimagen” y “Técnicas Reunidas de ca-
lePaccion y gas”. Dentro del pabelldn de la
Ingenieria Técnica Industrial encontramos
a “Instalaciones Nevares” y “Abaco Estu-
dios y Proyectos”, todos ellos mostrando
las diversas Pacetas de nuestro sector.

Durante los dias 8 y 9 de agosto se cele-
braron las jornadas dedicadas a la inge-
nieria técnica industrial, organizadas por
su Colegio Profesional. En el marco de la
estrecha colaboracion que AFONCASA
mantiene con la entidad, D. Enrique Pérez

El verano asturiano y la Feria de
muestras.

Rodriguez, Decano Presidente del Colegio
Oricial de Ingenieros Técnicos Industriales
del Principado de Asturias nos tGrasladd
la invicacién a todos los asociados para la
asistencia a las diferentes conferencias,
con entrada libre a la FIDMA. Desde la aso-
ciacion hicimos participes de la invicacion,
mediante comunicado digital, a todos ellos.

En la jornada del jueves 8 con el titulo ge-
nérico de “Movilidad sostenible y nuevos
modelos de negocio” se impartieron las
conferencias “El papel de la electricidad y
el gas natural en la movilidad sostenible,
El vehiculo eléctrico y su infraestructura
asociada” (impartida por D. Adriano Mo-
nes Mayo), la conPerencia “El gas natural
vehicular” (por Dia. Noelia Sdnchez Fer-
ndndez), posteriormente la Mesa redonda
“Nuevos modelos de negocio asociados a la
incroduccion de combustibles alcernativos
en la movilidad”, y las ponencias “Carsha-
ring con vehiculos eléctricos” (D. Alejandro
Diaz Gonzdlez,) “Proyecto GUPPY”. (D. Pa-
blo Campos-Ansé Ferndndez), Finalizando
la jornada con la conferencia El vehiculo
eléctrico como acumulador. Redes inteli-
gentes y tecnologia “vehicle to grid” V2G”.
(D. Antonio Gonzdlez-Lamufio Leguina).

El viernes 9 de agosto, tuvimos la oportuni-
dad de asistir a la Conferencia Magistral
“Cambiar la Forma en que cambiamos” (Im-
partida por D. Miguel Angel Sanz), y ya por
la y tarde, como Fin de las jornadas “La
Acreditacion DPC Ingenieros y los grandes
desarios” (D. José Antonio Galddn Ruiz).

La visita a la FIDMA ha sido una buena For-
ma de actualizacién y de completar las
actividades estivales que nos ofrecen el
mar y la montana.

WWW.GFODCGSG.OFQ



Ascension Zamora, nueva
Presidenta de ASEMECO

La directora ejecutiva de Euroclima, As-
cension Zamora, Pue elegida el pasado 22
de junio nueva presidenta de la Asociacion
Empresarial del Metal Mecdnico, Tecnold-
gico y Digital de Cérdoba (ASEMECO), en
una asamblea extraordinaria que la enti-
dad ha celebrado en la Plaza de Toros.

Zamora ha relevado en este cargo a Fran-
cisco Reina, con quien ha colaborado en los
ulcimos tiempos. En sus palabras a los so-
cios, ha agradecido la labor realizada por el
presidente saliente y ha subrayado que “se
trata de coger un relevo sin rupturas”.

Entre sus objetivos, ha destacado la de-
Pensa de los asociados y el trabajo para
sicuar a Asemeco “en el lugar que le co-
rresponde en la sociedad cordobesa”.
También ha destacado la necesidad de
“continuar trabajando en la busqueda de
mano de obra cualificada”, una idea en la
que ha coincidido el presidente de Confe-
metal, José Miguel Guerrero. Asi, ha abun-
dado en que en la actualidad esta pa-
Eronal es “autosuficience”. Junto a otras
ideas, también ha planteado que manten-
drd la junta directiva actual y ha adelan-
tado que “vienen afios muy buenos”.

El acto ha contado con la asistencia de
diversas autoridades, entre quienes se ha
encontrado el alcalde de Cérdoba, José
Maria Bellido. Este ha apuntado la cola-
boracién publico-privada como una po-
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sible via para solucionar la demanda de
trabajadores cualificados que tiene este
sector. De este modo, ha asegurado que
la carencia de personal Pormado “no es
de recibo” cuando la tasa de paro juve-
nil alcanza el 40% en Cérdoba. También ha
apuntado otros retos como la derfinicion
de un plan estratégico para la ciudad.

El regidor municipal ha precisado que
Coérdoba necesita ser industrializada,
“pero también hay que Portalecer las em-
presas que ya estdn implantadas”, y ha
aludido a objetivos como el de “ser Riscal-
mente competitivos”.

El 15 de junio de 1977 se Rirmod el acta de
constitucion de la Asociacion de Empreso-
rios del Metal de Cérdoba. Un grupo For-
mado por siete industriales suscribieron
ese acta de constitucién de la organiza-
cion, que tendria indudables repercusiones.

El objeGivo que ha marcado el trabajo de esta
organizacion desde sus origenes es el de dar
respuesta a las necesidades de un sector,
el del metal, que en la provincia de Cérdoba
estd representado por casi 1.000 empre-
sas y mas de 9.000 trabajadores, sicudndo-
se por tanto, como uno de los sectores mds
importantes en la provincia por ndmero de
trabajadores vinculados al metal mecdnico,
Pacturacion e indices de exportcacion.

www.asemeco.com

Ferias y Congresos nacionales e internacionales 2019
(del 1 de septiembre al 31.12.2019)

REBUILD, construye y rehabilita
Invicacion socios C N |
* Premium VIP Pass -
cédigo REBI9CNIVIP
* Business Pass -
cédigo REBI9CNIBP

EXPOBIOMASA
C N | es miembro del Jurado de
EXPO-BIOMASA. Entrada gratuita
socios C N |

FIRAMACO, Reforma y
Rehabilita-cion

TECNOFRIO

VI Congreso Edificios Energia

casi Nula
Descuento socios de C N |

XV Congreso Anual de

Cogeneracion
“Cogeneracion: Calor y Energia
Ericientes y Limpios para el Fucuro
Energético Sostenible de Europa”.

VI Congreso Smartgrids
C N1 es miembro del
Comité Técnico
Cddigo descuento 20% para
socios de CNI: 5cei-cni

Madrid
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Madrid

Madrid

Madrid
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24026
septiembre

27 a 29
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EUROPE

TECMARED

www.rebuildexpo.com

www.expobiomasa.com

www.Peria-alicante.com

www.congresotecnoFfrio.es
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org/xv-congreso-anual-de-
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Madrid acogerd REBUILD 2019, el evento de innovacion
para transformar el sector de la edificacion que reunird
a mas de 9.000 profesionales

TECNOFRIO 2019, programa

El 16 y 17 de octubre en Madrid, la Escuela Técnica ganizado por ATECYR y FENERCOM, el Comité Técni-
de Ingenieros Industriales acogerd una nueva cica de  co del Congreso ya ha cerrado un programa de con-
Perencias de gran incerés.

Dia 16 de octubre de 2019

1200 1400 SESION DE PONENCIAS 1

| : . TECNOFRIOQ, el congreso nacional por excelencia de la
‘ ' EBUILD

Un placer invitarte a

REBUILD 2019 y Congreso Nacional
de Arquitectura Avanzada y
Construccién 4.0

refrigeracion desde su primera edicion en 2016. Or-

Dia 16 de octubre de 2019
s M A RT « Refrigerantes HFO: soluciones para refrigeracién y aire acondicionado con muy

- : BUILDING 09:00 09:30 RECEPCION Y ENTREGA DE DOCUMENTACION bajo PCA - José Garcia Cerezo - KIMIKAL
o Bay - 3 c un S0% d « Buena praxis en instalaciones de refrigeracion: Procedimientos durante la instala-
TLLE s 3 con el cédige: 0930 1000 ACTO INAUGURAL cién y mantenimiento - Lorena Herndndez Pefiafiel - ASOFRIO
BNy i : «  Javier Ruiz Santiago «  Actuaciones para la reduccién de las emisiones de gases fluorados en la Comuni-
9 dad de Madrid - Eva Escobar Pérez - CONSEJERIA MEDIO AMBIENTE Y O.T.
o La refrigeracién post F-gas: el reto de la refrigeracion sostenible - Albert Albert
Soto - PECOMARK

« El amplio impacto del comercio ilegal en la industria de la refrigeracion - Angélica
Céndido - EUROPEAN CHEMICAL INDUSTRY COUNCIL

B 8 GARCELONA. CONSTRUYE Y REHABILITA . .
REBISCNISO Viceconsejero de Economia y Competitividad. Comunidad de Madrid
« Elena Gonzélez-Mofiux Vazquez

Gerente de la Fundaci6n de la Energia de la Comunidad de Madrid

« Miguel Angel Liopis Gémez

SREBUILOZQLE

17-18 SEPT| MADRID - IFEMA

” | L www.rebuildexpo.com

Mejores técnicas disponibles en las instalaciones de refrigeracion

Se hablara sobre las mejores y mas avanzadas tecnologias y soluciones o buenas
practicas disponibles, con retornos de inversion asequibles, en la industria de refrige-
racion y frio comercial, priorizando, como indican las recientes modificaciones de las
Directivas europeas de energia, la eficiencia energética y apoyando la implantacion
de energias renovables

este afio, tendrd lugar la segunda edicion
del ‘Congreso Nacional de Arquicectura
Avanzada y Construccion 4.0, con una
agenda especializada para cada uno de
los diferentes perrfiles profesionales que
la visicardn, y disefiada con el objetivo de
reflexionar sobre el Puturo de la edifica-

" 8 v Presidente de ATECYR
T4 % ' L . . + Roberto Soisona Caballer 1400 1530 ALMUERZO OFRECIDO POR FROST-TROL
'y RS Dentro de la programacioén prevista para Preserte de AP
{ \ + Joaquin Alberto Pefialver Lapez 1530 1700 SESION PLENARIA 2
" " Presidente de AFAR
1 »

10:00 11:30 SESION PLENARIA 1
F-Gas en otros Estados miembros.
Avances sobre el informe completo que el 31 de diciembre de 2022 la Comision Euro-
pea publicara sobre los efectos del Reglamento F-Gas, incluyendo:
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REBUILD 2019 ya estd en marcha para hacer de Madrid la capital
mundial de la edificacién inceligente del 17 al 19 de septiembre. El
encuentro, que se celebrard en el pabelldn 8 de Feria de Madrid

(IFEMA), contard con la presencia de mds 9.000 profesionales del

a) Prevision de la demanda de HFC hasta y después de 2030 Luis Huete — Responsable de instalaciones de ingenierfa. ARTICA
b) Nueva relacion de reduccion de emisiones de gases fluorados

) Normas europeas e internacionales sobre la transicion a refrigerantes alternativos MESA REDONDA 2

« José Ramén Botana Duro

Ana Maria Bravo Director Gerente. MAYEKAWA

Senior Policy Advisor FluoroChemicals/EFCTC + Alberto Coronas Salcedo

Representing the EUROPEAN FLUOROCARBONS MANUFACTURERS Director del Grupo de Investigacioén de Ingenieria Térmica Aplicada.
UNIVERSIDAD ROVIRA | VIRGILI

A i MESA REDONDA 1 + Carlos Toledo Re
sector, que representan mas de 5.000 nuevos proyectos de edi-  isn y los drivers que deben marcar su et e arc spincsa o o o
Director Comercial Europa, Oriente Medio, Asia y Africa. FROST-TROL « Juan Ramén Castején Lépez

Picacion, ademds de las mds de 200 companfias que estardn pre-
sentes en la zona expositiva para presentar sus propuestas mdés
innovadoras y vanguardistas en materia de edificacion. Bajo el
concepto Smart Building, esta segunda ediciéon de REBUILD busca
sicuar el Foco de la innovacién en la transformacion digital de la

Guillermo Martinez Lopez General Manager Spain & Portugal. BALTIMORE AIRCOIL
Jefe de Servicio Oficina Espafiola de Cambio Climatico. « Rafael Ramos Ruiz
MINISTERIO DE TRANSICION ECOLOGICA Y MEDIO AMBIENTE Responsable Desarrollo de Negocio. DANFOSS
Lluis Giralt Lopez
Gerente. GAS SERVEI
« Angel Barragén Cervera
Profesor. UNIVERSIDAD JAUME | DE CASTELLON
« Christopher Morote
Director de Actividad. CLIMALIFE y MATELEX

transPormacion. “Temdticas como la in-
dustrializaciéon de los procesos, el BIM, la
sostenibilidad en términos de economia
circular y Passivhaus, o elementos trans-

Moderador: Félix Sanz del Castillo - Adjunto a Gerencia. AEFYT

17:00 19:30  SESION DE PONENCIAS 2

Tecnologfas disruptivas en sistemas de refrigeracion - Andreina Figuera - CAREL
CONTROLS IBERICA

dF L, | b[j L, ,|_ . d | d b . Vepsales de IG dlglehZGCIOn como bIOCk_ Moderador: Emilio Almazén Moro (pendiente confirmacién) ’ ;;ﬁggl?gégsd:negfie%rsgligrg;{r;ﬂ&l:g;%\gspics%r;ocE)é;p%ﬁ\r‘?s'jzsllaoeg%e'}rl\ﬂa para
eqairFicacion,en la o encion g anailisis de Ios aatos pGr"G ConsegU|P ChGin, inl:e|igenCiG CIr‘UiPiCiCﬂ o) IG nanotec- JJTEI(S!?S':rovi';jgéjle,\lllamsjtgg:rce:,cigga:;gzL\i(eTfJ?J:S&doy Seguridad Industrial . Eg;oadggcsﬁ%&?ﬁi{%fﬁgsgrr:tlscx?p:tr"n?ear'::ggocs(\,jlzﬂce%nc}aosqiueld%m%giréﬁaepJlaaufnaé
. . . . .’ . asanovas -
una mayor eficiencia que contribuya a la creacion de ciudades nologia serdn sélo algunos de los aspec- 130 100 CAFE OFRECIDO POR DANFOSS - Equipos de reFigeracion comercl efcetes... cetficados? - Fderco Muroz
mds inteligentes, o en la construccidn offsite para reducir plazos . .+ Optimizadon en isilacién CO; fico medi :
X " . vos clave que se abordaran en REBUILD e S i, e o A AT

Mejora de los sistemas de CO; transcritico que utilizan un compresor paralelo -

de actuacion y aumentar la precision de los proyectos. En defini- 2019. REBUILD 2019 cuenta con el apoyo Dia 17 de octubre de 2019 " Lo Ferradal Mora - TEWIS SMART SYSTEM _ )

Giva, introducir la digitalizacion, y todas las posibilidades que este  jstitucional del Ministerio de Fomento, la e e Sigieras e COx Transcriicos Eientes
roceso ofrece, en este gran escaparate del sector. Y es que, i ; ;

proc este gre parate _ > 9 Comunidad de Madrid, y el Ayuntamiento S —

segun datos de Naciones Unidas, la poblacién mundial que vive en

de Madrid; el Colegio de Arquitectos de
ciudades se espera que crezca del 54% al 66% para el aflo 2050, 1400 1530 ALMUERZO OFRECIDO POR EPTA IBERIA

Madrid (COAM), el Colegio de Decorado-
afadiendo asi 2.500 millones de personas a las dreas urbanas. res y Disefiadores de Interior de Madrid

09:30 10:00 Aplicacién de las novedades del Reglamento de Seguridad en Instalaciones Frigorifi-
cas en las distintas Comunidades Auténomas.

Antton Arrieta Insausti - Direccién de Energfa, Minas y Administracion Industrial de
Vitoria-Gasteiz

Representante - COMUNIDAD DE MADRID

10:00 11:30  SESION PLENARIA 3

15:30 17:30  SESION DE PONENCIAS 4
Nuevos limites en la carga de refrigerantes. .

Como influye la tecnologfa de enfriamiento, en la calidad de los productos ali-

Ante este escenario, se acentua la necesidad de crear edifica-
ciones mds sostenibles, energéticamente ericientes y de calidad
a través de un uso mds inteligente de la tecnologia. “Para esta
segunda edicion de REBUILD queremos presentar una perspectiva
de la industria de la edificacion mucho mds incegrada, en la que los

(CODDIM), el Colegio de Aparejadores de
Madprid, asi como mds de 90 organizacio-
nes empresariales, universidades, asocia-
ciones y colegios profesionales, centros
tecnoldgicos y las empresas mds innova-

La Comisién Electrotécnica Internacional (IEC) ha anunciado en mayo la aprobacion
de un aumento en el limite de carga para los refrigerantes A3 (inflamables) a 500 g
desde 150 g, asi como un aumento en el limite de carga para A2 y A2L (refrigerantes
de baja inflamabilidad) a 1.200 g desde 150 g. Esto abrird un nuevo mercado para los
fabricantes de equipos y para usuarios el poder conocer alternativas de A3 y A2L que
se expondran en el Congreso.

Vicente Guilabert - Vice General Manager R+D and QA. HUAY| COMPRESSORS
MESA REDONDA 3

« Juan Manuel Martinez
Director Técnico. INFRICO

menticios - Emilio Rodriguez - DAIKIN AC SPAIN

Enfriamiento adiabético en almacenamiento frigorffico de alimentos. Uso en re-
trofit de plantas existentes y con nuevas tecnologias - Julio Ausin Garcfa - TO-
RRAVAL COOLING

Aplicacion de refrigerantes naturales en sistemas indirectos de refrigeracion y frio
industrial - Maurizio Giuliani - INTARCON

Caso de éxito de mejora de eficiencia energética mediante control inteligente en
refrigeracién industrial: Grupo Nueva Pescanova (planta de Arteixo, A Corufia) -
Javier Gonzélez Domingo, David Gonzélez Asenjo y Ana Fuentes Cid - INSTITU-
TO TECNOLOGICO DE CASTILLA Y LEON

Danfoss Cooling — CO, como fluido secundario - José Enrique de Corral - DAN-
FOSS

, doras en la Pabricacion de materiales R e e M - 730 1800 SESION PLENARA4
diferentes agentes puedan mostrar sus avances para la necesa- Y Profesor Tar de Area de Méquinas y Motores Térmicos Avances enla refrigeracién indusiral,

ria transformacion del sector”, asegura Gema Traveria, directo-
ra de REBUILD, quien ademds sefala que “este encuentro es una
gran oportunidad de negocio al reunir a todos los profesionales
del Rebuild es un evento de: sector: desde arquitectos, promoto-
res, constructores, aparejadores, disefiadores de interior, hasta

soluciones para la edificacion.

« Javier Cano Cavanillas
Director Comercial. INTARCON
« Diego Ortega Comunian
Trade Marketing Manager. EPTA IBERIA
« Vicente Fuentes
Responsable de la flota nacional de enfriadores de cerveza.
MAHOU SAN MIGUEL

Moderador: Enrique Torrella Alcaraz - Miembro del Comité Técnico de Atecyr y Cate-
drético de la Universidad Politécnica de Valencia

Ultimos avances en grandes instalaciones industriales de refrigeracién que se han
desarrollado, tanto en la tecnologia aplicada como en las practicas habituales de con-

trol
los

y mantenimiento. Evolucién en las instalaciones de NH; y CO; y discusion sobre
parametros de trabajo en la explotacion de la instalacion frigorifica asi como los

avances tecnoldgicos que ayudan a lograr mejoras de eficiencia energética de la plan-

tay

consiguen mayores niveles de seguridad.

MESA REDONDA 4

José Rodriguez Castro

Gerente Departamento Técnico. KINARCA
Ramén Puente Varela

Director Técnico. COFRICO

11:30  12:00 CAFE OFRECIDO POR DANFOSS « Juan Alvarez Casal
ingenier‘os instaladores y jePeS de obra, entre muchos otros”. Senior Manager Industrial Refrigeration & Technical Codes Specialist.
] ’ 12:00 14:00 GEA REFRIGERATION IBERICA

‘ ‘ ¢ Quieres una invitacion?, tenemos pases para ti
como socio de C N I, llamanos 914 112 410

REBUILD

MADRID. TRANSFORMANDO LA EDIFICACION

SESION DE PONENCIAS 3

«  Evolucién Tecnolbgica en Refrigeracion: jde dénde venimos?, ;d6nde estamos?,
¢hacia donde vamos? - Félix Sanz del Castillo

« Conservacién de productos en una cdmara mediante refrigeracién solar fotovol-
taica usando un ciclo de refrigeracién integrado por compresién de vapor - Javier
Blanco Castro y José Dfaz Sudrez - FROST-TROL

o Climatizacion sostenible a minima inversion en supermercados - Gema Martinez
Lépez - CIAT

« Importancia de las Tecnologfas de Refrigeracién utilizadas en el transporte por
carretera - Juan Manuel Sierra Sidera - ATFRIE

«  Optimizacién de mural refrigerado con baja carga de propano condensado por
anillo de agua, con solucién especifica de compresor de velocidad variable - Eric
Winandy - EMERSON

19:00 1930

Paloma Virseda Chamorro

Catedrética de Tecnologia de Alimentos. UNIVERSIDAD PUBLICA DE NAVARRA
Juan Carlos Rodriguez Dominguez

Design & Engineering Center Manager. JOHNSON CONTROLS

Moderador: José Fernandez Seara

Miel

mbro del Comité Técnico de ATECYR

Catedrético en la UNIVERSIDAD DE VIGO

CLAUSURA



Expobiomasa reunird 15.000 visitantes de 40
paises la préxima edicion los dias 24, 25 y 26 de

septiembre en Valladolid.

Desde su primera edicidon en 2006 hasta la ulcima en 2017 han vi- VISITANTES PROFESIONALES EN EXPOBIOMASA
sitado la Peria mads 143.000 visicantes profesionales, de los que el Procedencia Internacional. Afios 2006-2017
9 % provinieron de distintos paises del mundo -94 procedencias ma e

regiscradas-. fﬁ““;;j"_‘___

Otros Europa
1%

La mayor parte de los 10.000 profesionales que llegaron de Euro-
pa Pueron portugueses; por cercania y porque es su “momento”
para contactar con proveedores y encontrar soluciones adecua-
das a la evolucién del sector en su pais.

Ot América
1%

Otas procedencias
4%

bré el primer Seminario Hispano Finlandés
En la proxima edicion, Finlandia serd el pais invitado y contard con  como evento previo.
un dia especial para sus empresas, como ya ocurrié con Portugal,
Austria y Dinamarca. Finlandia ya ha estado presente en edicio-  Solicita tu pase a C N o inscribete on line en:
nes anteriores de Expobiomasa con participacion agregada de  Www.expobiomasa.com/acreditacion

varias empresas. Incluso en la primera ediciéon de la Peria se cele- :
P P www.expobiomasa.com

Congreso Edificios Energia casi nula EECN

Madrid, 23 de octubre

W TN - <> VI Congreso EECN
S i a Edificios Energia Casi Nula

2 Madrid, 23 Octubre 2019

Sistemas y Tecnologias Integrables, Inte-
gracion de Energias Renovables, Presta-
ciones Reales de los EECN, Rehabilicacion y
regeneracion Urbana, Edificios y Districos
de Energia Positiva, Uso, gestion, opera-
cién y mantenimiento, Economia Circular,

' : PROYECTOS EECN. Se plantea inicialmente
El V Congreso Ediricios Energia Casi Nula (EECN) es el principal g siguiente esquema de contenidos:

Poro de encuentro profesional en el que abordar el estado ac-
tual de los Edificios de Alta ERiciencia y las implicaciones que re-  ® 12 Presentaciones orales basadas en el
presentan para el sector de la edificacion, la construccion, la llamamiento de Propuestas de Comuni-

arquitectura y los servicios relacionados en nuestro pais. caciones y Proyectos abierto a todos
los actores del sector

La sexta edicion del Congreso Ediricios Energia Casi Nula se ce-

1P ia Magistral
lebrard el dia 23 de octubre de 2019 en el Auditorio de La Nave, * ! ronencia Vlagistra

en Madrid. ¢ 2 Mesas Redondas (de alto nivel, repre-
sentativas de temdticas de mdxima ac-
El lema principal de esta nueva edicion del Congreso es “¢Y des- tualidad y relevancia)

pués del EECN qué? Una vision de Puturo”. Con ese enfoque, el Con-
greso aborda los aspectos clave de los Edificios de Consumo de
Energia Casi Nulo en Espafia desde un punto de vista incegral y
multidisciplinar. Estardn presentes temas muy variados, contem- https://www.congreso-edificios-energia
plando soluciones tanto para la Nueva Edificaciéon como para la casi-nula.es/
Rehabilicacion. Motivacion, Informacion, Experiencias y BeneFicios

para los Usuarios, Soluciones Arquitectonicas y Constructivas,

e Puntos de Encuentro (Empresas e Insti-
tuciones patrocinadoras en el Hall)

Nuestros socios colaboradores

Las empresas instaladoras socios de CNI ocupan un lugar muy importante entre los Fabricantes y los
clientes rinales, con quienes tienen un contacto directo. Por ello CNI cuenta con un importante grupo de
empresas colaboradoras, Fabricantes en su mayoria, a quienes CNI agradece su apoyo. He aqui algunos
de ellos y sus novedades.

Si tiene interés en Formar parte de este grupo para hacer llegar a los empresarios instaladores miem-
bros de CNI sus novedades y noticias, no dude en contactar con nosotros: marketing@cni-instaladores.com

BAXI

LA NUEVA CLIMATIZACION
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BAXI presenta, por primera vez en el mundo, la caldera

domeéstica a base de hidrégeno

La primera caldera doméstica a base de
hidrégeno del mundo se ha puesto en Fun-
cionamiento en una sicuaciéon real en Ro-
zenburg, Paises Bajos, el pasado 25 de junio.
La caldera ha sido desarrollada por BDR
Thermea Group, grupo lider en soluciones
inteligentes de confort térmico en el que
BAXI es una de las marcas mds relevantes.
EsGa innovadora caldera utiliza hidrégeno
puro que ha sido producido por energia e6-
lica o solar sin liberar CO2, para alimentar
una caldera de condensacion de alta efi-
ciencia para calentar el sistema de calefac-
cién central de un edificio residencial. Des-
pués del primer piloto en los Paises Bajos,
que estd siendo llevado a cabo por la Filial
holandesa del Grupo, se estd realizando una
prueba de campo a mayor escala en el Reino
Unido. El objetivo es explorar nuevas opor-
tunidades para proyectos en otros paises
europeos como parte del desarrollo mds
amplio y paneuropeo de esta tecnologia.

Jordi Mestres, CEO de BDR Thermea y
BAXI en Espafia y Portugal, valora muy po-
sitivamente este avance y confirma que
“la energia de gas (hidrégeno) es una tec-
nologia inevitable y necesaria si queremos
almacenar energia generada de manera
sostenible durante un periodo de tiempo
mds largo, ya que la energia edlica y solar
abundante no siempre estd disponible de
inmediato en los momentos de mayor ne-
cesidad, como en el invierno. Con la nueva
caldera de hidrégeno, junto con nuestros
dispositivos de pilas de combustible, esta-
mos Rirmemente comprometidos a con-
Gribuir que el entorno sea mds sostenible”.

“El principio de Puncionamiento de la cal-
dera de hidrégeno es el mismo que el de
una caldera que Punciona con gas natu-
ral”, dice Peter Snel, director de tecnolo-
gia de BDR Thermea Group. “En el Puturo,
podremos incercambiar calderas de gas
convencionales por calderas de hidrégeno
de Porma similar, siempre que el suminis-
tro de hidrégeno esté disponible a través
de las Guberias de gas natural. Es por eso
que la cooperacion con los operadores de

red es de crucial importancia para BDR
Thermea Group. Ademds del programa
piloco en Rozenburg, también participa-
remos en un proyecto de demostracion a
gran escala en el Reino Unido. Mdés de 400
calderas de hidrégeno se instalardn en
los préximos dos afios.

El proyecto holandés en Rozenburg es
una iniciativa conjunta con el operador de
red Stedin, el municipio de Rotterdam y
la cooperativa de vivienda Ressort Wonen.
Estd previsto que la caldera de hidrége-
no se instale en una sala de calderas jun-
Go con una caldera de gas natural con-
vencional existente que garantizard que
los residentes tengan suficiente calor y
agua calience en todo momento. Stedin
estd utilizando una tuberia regular exis-
Gente para suministrar hidrégeno, lo que
demuestra que la red de gas existente es
adecuada para transportar hidrégeno.
En este proyecto, Stedin y sus socios es-
tdn considerando la totalidad de la cade-
na del Puturo: la produccidn, distribucion
y conversion de hidrégeno, con el objetivo
Rinal de proporcionar confort con cero
carbono.

www.baxi.es

BAXI

la nueva calefaccion

ecohic
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Ecotic participa en la primera celebracion del Dia
Mundial de la Refrigeracion

El pasado dia 26 de junio, la Fundacién Eco-
tic participd como patrocinador en la pri-
mera conmemoracion del Dia Mundial de
la Refrigeracion, celebrado con el apoyo
del Programa de las Naciones Unidas para
el Medio Ambiente (PNUMA), y que tiene
como objetivo contribuir a la conciencia-
cion de la comunidad internacional sobre
el papel de esta industria en el apoyo a la
vida moderna y a la sociedad.

Durante la jornada se realizé un recorri-
do por la historia del Prio, se puso en valor
la importancia de la refrigeracion en la
sociedad actual y en el desarrollo econd-
mico, y se visionaron los retos de Puturo
en cuanto al papel del sector en el impulso
de la sostenibilidad ambientcal.

Mds de 150 representantes de todos los
sectores relacionados con la refrigera-
cion se dieron cita para celebrar este
dia, que empezé poniendo en valor la ven-
taja del sector de la refrigeraciéon para
lograr el objetivo de una sociedad descar-
bonizada en 2050, ya que el uso de ener-
gia eléctrica con el que trabaja el sector
muestra una tendencia clara hacia el uso
de las energias renovables.

ECOTIC recuerda que los instaladores de-
ben realizar una adecuada instalaciéon o
desinstalacion de los equipos, ajustando-
se a los protocolos técnicos que confor-
man las buenas prdcticas profesionales,

y que adquieren una especial relevancia

en el caso particular de los aparatos de
aire acondicionado. ECOINSTALADORES es
una pionera iniciativa de ECOTIC para re-
conocer el esfuerzo de los instaladores y
empresas del sector que se impliquen en
lo adecuada gestion de los residuos de
los equipos de aire acondicionado y otros
electrodomésticos al Rinal de su ciclo de
vida uGil. Esta nueva edicion de ECOINS-
TALADORES incorpora una importante
novedad. Mediante su adhesién al progra-
ma, los instaladores también pueden ges-
tionar a través de ECOTIC los residuos de
calderas, luminarias y ldmparas, y de otros
electrodomésticos como lavadoras, neve-
ras, etc. La acreditaciéon en el programa
ECOINSTALADORES, reconoce las buenas
prdcticas de los instaladores y compensa
econdémicamente a los mismos por los cos-
tes de logistica inversa y almacenaje.

www.ecoinstaladores.com
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Casa sana: la OMS recomienda una ventilacion
adecuada

El Sol y los sistemas térmicos: una combinacion

renovable, limpia y eFficiente

Junkers ha querido sumarse a la celebro-
cion mundial del dia del Sol para concien-
ciar de los beneficios que supone la utiliza-
cion de esta Puente de energia gratuita
e inagotable, para la generacion de agua
caliente, calefaccion y climatizacion de pis-
cinas mediante sistemas solares térmicos.

Fdcil instalacion, mantenimiento y venta-
jos Los siscemas solares requieren una
instalacion en el tejodo de la vivienda
para colocar los paneles solares y una
instalacion en el incerior para la conexion
de la parte hidrdulica. Tras la instalacion,
el mantenimienco es realmente sencillo
y consiste en garantGizar un buen rendi-
miento del sistema que asegure la Grans-
Perencia de calor y la eficiencia.

A este Pdcil mantenimiento hay que afadir
que la no dependencia continua del con-
sumo de combustible permice, ademds de
cuidar el medio ambiente, reducir conside-
rablemente la Pactura actual. Con un co-
rrecto dimensionado, los sistemas solares
térmicos pueden cubrir hasta un 75% de la
demanda de energia que se consume ha-
bicualmente para calentcar agua caliente.
De este modo, la inversién inicial que conlle-
van se amortiza gracias a la no dependen-
cia directa de otros recursos energéticos
como, por ejemplo, el gas natural.

Teniendo en cuenta que los sistemas sola-
res térmicos pueden instalarse tanto en
viviendas unifamiliares como multifamilio-
res, lo esencial es la orientacion de la insta-
lacion. De cara a conseguir el maximo con-
fort y aprovechamiento de los recursos.

Ademds, la zona geogrdrica también es
Pundamental a la hora de decantarse
por una u otra solucién de energia solar.
Es importante que, a pesar de lo que se
piensa, el sol produce energia incluso en
los dias nublados. De hecho, los captado-
res solares de tubo de vacio Junkers pue-
den absorber la radiacion solar difusa y
transformarla en agua caliente, por lo
que son ideales para zonas climdticas con
menos radiacion solar directa.

Asi, para las zonas de climas mds cdlidos,
los sistemas de TermosifFén Premium o
Essence son los mds indicados. Estos es-

& BOSCH

tan Pormados por uno o dos captadores
solares, estructura de aluminio o acero,
depdsito de acumulacion y accesorios de
conexion FRlexible. Su principal ventaja es
que el captador solar calienta el agua del
circuico cerrado y esta, a su vez, calienta
el agua sanitaria, gracias al depdsico de
doble envolvente, por lo que su instalacion
es muy sencilla al no precisar de bomba
para poner esa agua en movimiento.

Por el contrario, para zonas con climas
mds irregulares e inviernos mds Frios, se
recomiendan los siscemas de circulacion
Porzada con captadores solares planos
o de tubos de vacio. Estos Puerzan arti-
Ricialmente el movimiento del agua en el
circuito cerrado, mediante una bomba, y
se produce el incercambio de calor en el
serpentin del depdsico de acumulacién o
incercambiador externo.

Los paquetes solares Junkers tiene todos
los componentes necesarios ya definidos
para una demanda y zona geogrdrica.

www.junkers.es

Se considera que una casa es sana cuan-
do nos proporciona un entorno saludable
que ofrece confort y Pavorece el descan-
s0 y la relajacion tanto Risica como psico-
I6gica. Pero {qué hace de nuestra vivienda
una casa sana?

En 2018, la Organizacién Mundial de la Sa-
lud (OMS) publicé un documento titulado
Who Housing and Health Guidelines (Guias
de Vivienda y Salud) que recoge una inte-
resante propuesta de recomendaciones
que parten de la revisidon de la evidencia
cientifica relacionada con la calidad de
la vivienda y su entorno, y el impacto que
produce en la salud de las personas.

La OMS sefiala a la vivienda saludable
como un elemento Pundamental en pre-
vencion de enfermedades, especialmente,
en un contexto como el actual, en el que
se estdn produciendo importantes cam-
bios demogrdricos con una poblaciéon mds
envejecida que hace que las personas pa-
sen mds Giempo en sus viviendas.

La mayor parte de las viviendas estdn di-
sefiadas y construidas en unas condicio-
nes que pueden generar riesgos para la
salud como deficiente circulacion de aire
que Pavorece la contaminaciéon ambiental
e insalubridad que Pomenta la aparicion
de enfermedades transmisibles

Entre los sieGe principios que marca la
OMS para tener una vivienda saludable, se
encuentran mantener la vivienda ventilo-
da: la propia normativa y en concreto el
Cddigo Técnico de la Ediricacion establece

cuada en todas las estancias de la vivien-
da, de manera que se aporte un caudal
suficiente de aire exterior y se garantice
la exGraccion y expulsion del aire viciado
por los concaminantes que se produzcan
de Porma habitual durante su uso normall.
Una adecuada ventilacion, contribuird
ademds a reducir la humedad y reducir
los contaminantes del aire como compues-
tos orgdnicos voldtiles (COV), mondxido de
carbono, pesticidas, etc. mejorando la ca-
lidad del aire en el incerior del hogar.

Realizar un mantenimiento periddico: rea-
lizar labores de mantenimiento de nuestra
vivienda tanto de sus materiales y estruc-
turas como de sus instalaciones serd Pun-
damental para evitar que se devalde. Una
vivienda a la que se le hace buen manteni-
miento serd mds comoda, segura, sana y
sostenible, es decir, una vivienda saludable.

Todas estas acciones deben conducir
a lograr una vivienda que, tal y como se
define por la propia OMS, sea “un refugio
que sustente un estado de bienestar FRisi-
co, mental y social. La vivienda saludable
proporciona un sentimiento de hogar, in-
cluyendo el sentimiento de pertenencia,
seguridad y privacidad.”

Descarga gratis nuestra guia: «los efec-
tos de la contaminacidn acmosférica en
la salud de las personas».
https://bit.ly/2Rck56h

www.solerpalau.com
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El 70% de los espafnoles afirma que no podria vivir sin
aire acondicionado en verano

Daikin, como compaiia especializada en el
sector de la climatizacion, es consciente
de las alcas temperaturas que se regis-
tran en la peninsula durante los meses es-
Givales y de cémo esto arecta directamen-
te a la poblacién. Para conocer realmente
cudl es la situacion a la que se tienen que
enfrentar los espafioles cada afio durante
los meses de verano, la compafia ha reali-
zado un estudio que arroja numeros con-
cretos sobre diferentes cuestiones.

Asi, la encuesta reflejo que mds del 50%
de los espafoles asegura pasar calor en
sus hogares durante los meses de vero-
no. Por ello es natural que cerca del 70%
considere que el qire acondicionado es
imprescindible para soportar las alcas
temperaturas de esta época. Sin em-
bargo, hay un dato que han Facilicado los
espafoles que debe tomarse en especial
consideracion, sobre todo para ese 75%
que asegura seguir practicando ejercicio
durante estos meses de altas tempera-
Guras: y es que el 20% de los espafoles ha
experimentado en algin momento de su
vida un golpe de calor.

Claves de un experto para evitar los golpes
de calor durante la prdécitca de deporte
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Con estos datos sobre la mesa, Daikin ha
realizado una colaboracion con el Dr. Rami-
rez, especialista en medicina deportiva, Di-
rector de la Clinica HLA Dr. Sanz Vdzquez y
de los Servicios Médidos de la Real Federa-
cion Espafola de Atletismo, precisamente
para aconsejar a los espafioles sobre cémo
realizar deporte de manera segura y evi-
tar cualquier tipo de inconveniente.

Asi, el Dr. Ramirez ha elaborado un de-
cdlogo en el cual se recogen 10 medidas
concretas que deben seguir los espafoles
deportistas a la hora de realizar ejercicio
durante los préximos meses de calor. En-
Gre estos consejos se encuentran: Cuidar
la hidratacion, vigilar la temperatura de
las bebidas que se van a ingestar, elegir el
momento adecuado del dia para realizar
deporte, elegir bien la vestimenta, vigilar
la alimentacion, apostar por lugares Fres-
cos, utilizar proteccion solar, hidratarse
después del ejercicio, adaptar la meta a
la temperatura ambiente, ser consciente
de la tolerancia a las alcas temperaturas.

*"DAIKIN

Aire acondicionado

SALVADOR ESCODA S.A.

6 Amascal

Salvador Escoda inaugura nuevas oficinas centrales

Salvador Escoda S.A. ha trasladado sus
oficinas centrales a unas nuevas insta-
laciones que unifican los deparcamentos
administrativos y comerciales de una
manera mds amplia, cémoda, moderna y
Puncional, respondiendo asi a la necesidad
de conGinua mejora operativa y mayor
dimension demandadas por el constante
crecimiento de la empresa.

Las nuevas oficinas, emplazadas en la
zona de la Sagrada Familia de Barcelona y
muy cercanas a la antcerior central, estdn
sicuadas en:

AnGeriormente, SALVADOR ESCODA ha
ampliado y renovado la delegacién de
Sant Boi de Llobregat con el objetivo de
mejorar el servicio que dan a sus clientes
de Catalufia. Este cambio estd operativo

-~ e e e s

desde el pasado 15 de Julio. Como principal
novedad, un exclusivo nimero de teléfono
que susticuye al anterior: TELEFONO DE-
LEGACION CATALUNA: 934 607 556

Recordemos Gambién la reciente inau-
guracioén en junio de una nueva tienda en
Vitoria, la primera delegacién Escoda en
Euskadi con un amplio almacén y tienda
repartidos en sus 900 metros cuadrados.

Todos estos cambios son reflejo de los
buenos momentos por los que estd pa-
sando la compahia.

AMASCAL reivindica el papel de la distribucion en la
cadena de valor

La razdén de ser de AMASCAL es simple: de-
Pender y potenciar el papel de sus distnri-
buidores en la cadena de valor. Por esta
razon procuramos difundir cuales son las
ventajas de que el Fabricante trabaje con
directamente con los almacenes. No solo
somos un canal, sino que cada vez englo-
bamos otros canales emergentes. Son
muchas las ventajas que ofrecemos y aqui
exponemos algunas de ellas en las que se
refleja nuestra aportacion:

1. Ladistribucién es la esencia de la nece-
saria capilaridad

2. La cercania y la proximidad al cliente,
nos hace un vehiculo Fundamental para
la puesta en el mercado de las diferen-
tes soluciones

3. Nuestro compromiso con el Pabrican-
te es a largo plazo
4. Aportamos equilibrio en la negociacion

5. Nuestros conocimientos nos llevan a
la mejora continua en la capacitacion
técnica

De dcha. a izqda. David Juan, Presidente de AMAS-
CAL, Esther Estévez, Directora de AMASCAL y
Blanca Gémez, Directora de C N |

6. Ejercemos de dispersadores del riesgo

7. Aportamos nuestra experiencia y co-
nocimiento sobre las necesidades de
los clientes

8. Generamos confianza en el producto y
el canal

9. Nos adaptamos e incorporamos a los nue-
vos canales de comunicacion y venta, las
mds actuales tecnologias y herramientas
que exige Y exigird un mercado tan veloz y
cambiante como la propia sociedad
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10. La colaboracion entre empresas es
Pundamental y las relaciones de CO-
LABORACION son mucho mds poten-
Ges que las sustentadas Unicamente
por la transaccion.

Amascal no tiene dudas sobre el papel
gque jugamos Y por eso No0 oS Cansamos
de difundirlo en todos los Poros posibles.
Pero no solo lo creemos, sino que busca-
mos incansablemente todas aquellas he-
rramientas que nos permitan ser los me-
jores distribuidores posibles, con todos
los conocimientos y avances tecnoldgicos

que nos hacen mejores y mds profesiona-
les para aumentar cada dia los servicios
oPertados; producto de vanguardia y ase-
soramiento incegral al cliente junto con la
comercializaciéon de las novedades que el
Pabricante lanza al mercado y que el ins-
talador necesita para su trabajo diario.

Sin duda los miembros de AMASCAL re-
presencan la CALIDAD y la EXCELENCIA
en el servicio.

www.amascal.org

iEl nuevo catalogo 2019/2020 de HofFfmann

Group ya esta aqui!

El dia 1 de agosto se estrena el nuevo
catdlogo 2019/2020 de Hoffmann Group
junto con casi 9.000 novedades. Su amplio
surtido cuenta con mds de 85 000 arti-
culos y todos ellos se reciben de un solo
proveedor. El catdlogo de HoRfmann estd
disponible en 18 idiomas. Desde este dia
todos los articulos del catdlogo también
estdn disponibles desde el eShop de HoPP-
mann Group www.hoRfmann-group.com.

Una parte considerable de las novedades
(un 37%) corresponde al mobiliario indus-
Erial, ya que la serie GARANT Gridline estd
por la primera vez completa. Todos los
bancos, armarios, carros de taller y ac-
cesorios de GARANT Gridline estdn dise-
fiados en el principio de la cuadricula uni-
Porme de 25 mm. Gracias a este principio
de uniPormidad, todos los elementos del
sistema se combinan entre si, oPreciendo
de este modo unas posibilidades de indivi-
dualizacion sin igual y una inmensa canti-
dad de combinaciones. Entre otras nove-
dades importantes estd también el siste-
ma automdtico de salida de mercancias:
el armario GARANT Tool24 Locker con los
compartimientos extragrandes para una
extraccion controlada de las herramien-
tas eléctricas o los articulos de EPI’s.

También en el programa de las herro-
mientas de mecanizado hay cambios im-
portantes: a este segmento callen un
38% de todas las novedades de este afo.
Entre los productos mds destacados de
este segmento se encuentran la mordaza
autocentrante GARANT Xtric, la nueva li-
nea de las Presas GARANT Master Alu y el

especialista del mecanizado en los aceros
inoxidables - GARANT Master Tap Inox.

El programa de herramientas de medi-
cién presume de una nueva version del mi-
croscopio GARANT MM1 con el campo de
vision de hasta 10 veces mayor y del nuevo
calibre digital IP67 GARANT con salida de
datos, reciencemente galardonado con
el prestigioso premio de disefio Red Dot.
Con los primeros martillos blandos de GA-
RANT amplia HoPfmann Group su portro-
lio de las herramientas manuales. El cata-
logo de HoRfmann Group de equipos de
proteccion individual cuenta con mds de
940 actualizaciones este afo.

El socio lider europeo en soluciones de
sistema, HoPFfmann Group ofrece a sus
cliences profesionales un amplio surtido
de herramientas de calidad, mobiliario
industrial y equipos de proteccion indivi-
dual, cuidadosamente seleccionados y uni-
dos en un Unico catdlogo 2019/2020 y en el
eShop de HoPPmann Group.

www.hoffmann-group.com

AUNA

distribucion

Primeras empresas en recibir el sello “Instalador de

Biomasa Certificado”

El presidence de Asociacion Espafiola de
Valorizacién Energética de la Biomasa
(Avebiom), Javier Diaz, hizo entrega el lunes,
15 de julio de 2019, a los representantes de
CALORDOM, GEBIO y ERBI del sello de ‘Ins-
talador de Biomasa Certificado’ (IBC), lo
que las convierte en las tres primeras em-
presas espafolas en obtener esta cerGiri-
cacion. El presidente de Avebiom destaco
la importancia de “apostar por ofrecer al
cliente garantias de calidad y control de
las instalaciones y poder diferenciar en el
menrcado a las empresas que ejecutan de
Porma profesional su Grabajo”.

Segun datos del Ministerio de Industria,
en Espafia hay mds de 30.000 empresas
capacicadas para realizar instalaciones

térmicas en edificios (RITE). Segun estima-
ciones del Observatorio Nacional de Bio-
masa, que gestiona Avebiom desde 2009,
un 27% de esas empresas ha operado
con equipos de biomasa al menos en una
ocasion. A Finales de 2018 Puncionaban en
Espafia casi 300.000 instalaciones de bio-
masa para uso térmico. La mayor parte
son equipos de pequefia potencia, escufas
y calderas de menos de 50 kW para el sec-
tor de la calefaccion doméstica.

Este sello se ha puesto en marcha en cola-
boracion con el Insticuto de la Construc-
cién de Castilla y Ledn (ICCL), que actua
como entidad de certificacion en todo el
Gerricorio nacional. ICCL, como entidad
de cergtiRicacion excerna, aporta al mode-
lo desarrollado por Avebiom la garantia
de imparcialidad, competencia técnica,
Eransparencia y confidencialidad necesa-
rias a lo largo de todo el proceso de cer-
Giricacion. El alcance de la certiricacion se
extiende a toda la cadena de valor, inclu-
yendo el disefio, montaje, operacion, man-
Eenimiento y reparacion de instalaciones
y nace con vocacién nacional.

www.avebiom.org

#PremiosAunail9
iTu decides a los Pinalistas!

Entra ahora y vota tus productos Favo-
ricos. Puedes votar una vez al dia en cada
una de las distintas categorias.

Las votaciones se cerrardn el préoximo 5
de septiembre y los ganadores se dardn a
conocer en la gala de entrega de los Pre-
mios AUNA 2019 que se celebrard el 26 de
septiembre en Madrid.

Participa y gana premios Fabulosos, como
un Smartphone S10+, o dos patinetes eléc-
Gricos XIAOMI M365 plegables

El Sorteo iene como FRinalidad conocer la
opinién y valoracion de los usuarios sobre
las ulcimas novedades en productos o ma-
Geriales eléctricos, de PFontaneria, climati-
zacion y calefaccion de las empresas pro-
veedoras de AUNA Distribucién. Hay dos
grupos de Premios:

e #PremiosAunaFCCI19
Fontaneria, Climatizacion y Calefaccion

e #PremiosAunaECI19
Electricidad

En cada uno de los grupos de productos,
se concederdn cuatro premios:

1. Categoria principal: Mejor producto
del afo

2. Subcategoria: Producto mds innovador
3. Subcategoria: Producto con Mejor Disefio

4. Subcategorda: Producto mds sostenible



Para parcicipar en el Sorteo, los intere-
sados deberdn registrarse con su direc-
cién de email tal y como se indica en la
Website del Sorteo.

En cada una de las dos rondas de elimi-
nacion, los participantes seleccionardn
entre los ocho listados de productos y
materiales eléctricos, de Fontaneria, cli-
matizacién y calefaccién objeto de valo-
racion de las categorias previstas, cudl es

su eleccién como mejor valorado en cada
categoria. Se readlizardn dos rondas de
eliminacion y al Rinal resultard el producto
mejor valorado como “Producto del afio” y
los tres mejor valorados en cada una de
las otras tres subcategorias, canto para
la seccion de materiales eléctricos, como
para la seccion de Fontaneria, Climatiza-
cién y Caleraccion (FCC).

hetps://premios.aunadistribucion.com

Geberit se alia con la tecnologia para hacer realidad

el concepto de bano inteligente

Inodoros que se elevan del suelo, bidés
que se integran en el inodoro, duchas ‘in-
visibles’ o muebles inalcerables al paso del
tiempo que reinventan el sencido del or-
den son algunas de las soluciones con las
que Geberit, especializada en soluciones
incegrales para el bafo, hace realidad el
concepto de bafio inceligente con la tec-
nologia como gran aliada.

La Rirma suiza transforma todos los ele-
mentos que conforman el cuarto de bafo
para hacerlos evolucionar. Como ya ocu-
rre con otras estancias de la casa como
el salén o la cocina, donde la tecnologia
estd complecamente incegrada, Geberit
hace posible que el bafio se convierta en
una experiencia en si misma.

Entre sus propuestas estd cambiar las
tradicionales cisternas vistas por silencio-
sas soluciones empotradas, que activan la
descarga con icénicos pulsadores de dise-
fio; inodoros suspendidos que parecen Flo-
tar y proporcionan una imagen mds des-
pejada de la estancia ademds de Facilicar
la limpieza del pavimento y la pared.

De la misma Forma que en la cocina existe
la campana extractora para eliminar los
malos olores, Geberit cuenta con la pri-
mera solucidn para deshacerse de ellos.

En este sentido, Geberit presenta solu-
ciones que marcan la pauta en cuanto a
innovacion, como el médulo que atrapa
los malos olores desde su origen para ga-
rantizar un ambiente Presco, evicando el
uso de productos nocivos para el entorno
como los sprays ambientadores.

Ademads, en las propuestas de este nuevo
concepto de bafio, el bidé no sélo no desa-
parece, sino que se integra con el inodoro

para dar lugar a una solucién suspendida
‘2 en 1, que ocupa menos espacio y penr-
mite ademds personalizar las opciones de
higiene intima a través del smartphone.

La zona de bafio integra la ducha en el
pavimento y la equipa con siscemas em-
potrados que permiten eliminar el agua
por la pared, o con canales de ducha muy
Rdciles de limpiar gracias a su pequefio
colector que asegura un eficiente drena-
je del agua.

El mobiliario también se transforma. Los
materiales incorporan la Ribra de vidrio
y se vuelven muy resistentes al paso del
Giempo a pesar de su exposicién constan-
Ge al agua y la humedad.

Este concepto integral de Bafio Gebe-
ric estd pensado para inspirar tanto a
profesionales como a publico en general.
De hecho, se puede vivir la experiencia de
este bafio smare, con todas las novedades
de la Rirma para 2019, en el showroom que,
disefiado por el estudio Global-Projects,
Giene la Rirma suiza en la plaza Europa de
L’Hospitalet de Llobregat.

www.geberit.es

M GEBERIT

REPJOL

El corte inglés amplia a mas de veinte los puntos de

contratacion de electricidad y gas de REPSOL

=

El Corte Inglés y Repsol avanzan en su
acuerdo y elevan a veintidds los puntos de
contratacion de electricidad y gas en los
centros comerciales del grupo de distnri-
bucion. Con esta alianza, los clientes de El
Corte Inglés pueden contratar la luz y el
gas de Repsol, con una tarifa individualiza-
da y descuentos en carburante, hasta 9
céntimos por litro, a lo que se afiade ade-
mds una tarjeta regalo de El Corte Inglés
por valor de hasta 100 euros.

Repsol y El Corte Inglés, aliados estracé-
gicos desde hace mds de 20 afios, firma-
ron el pasado mes de marzo un acuerdo
por el que la compafia energética oferta
electricidad y gas a clientes de la cadena
de grandes almacenes, referente del co-
mercio en Espana.

Los centros de Sanchinarro, Castellana y
Alcald de Henares, sicuados en la Comuni-
dad de Madrid, Pueron los primeros que
contaron con un espacio donde el usuario
puede informarse y contratar la electri-
cidad y el gas de Repsol. Ahora, casi cua-
tro meses después de este acuerdo, ya
son 22 los centros de El Corte Inglés que
oPrecen este servicio a sus cliences.

El negocio de electricidad y gas que desa-
rrolla Repsol a través de su Filial, Repsol
Electricidad y Gas, ofrece en toda Espa-
fia una oferta atractiva, soluciones digi-
tales de vanguardia y ventajas exclusivas
para los clientes, como descuentos en la
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red de estaciones de servicio de la com-
pafia. Ademds, la electricidad comercia-
lizada por Repsol estd certificada como
100% de bajas emisiones.

En sus ocho primeros meses de actividad,
Repsol Electricidad y Gas ha incrementa-
do un 19% su cartera de cliences con res-
pecto a la que adquirié cuando compro
los activos de bajas emisiones de Viesgo,
asi como su comercializadora de electri-
cidad y gas. En la actualidad, la compa-
fiia mulGienergética ya cuenta con mds
de 890.000 clientes electricidad y gas. De
esta Porma, Repsol sigue con su hoja de
ruta para la transicion energética, que
incluye como objetivo alcanzar en el afio
2025 una cuota de mercado minorista de
electricidad y gas superior al 5% y 2,5 mi-
llones de clientes.

www.repsol.es



Jornada Técnica sobre EFRiciencia Energética en

VIESMANN

Calderas Industriales S

La Fundacion de la Energia de la Comu-
nidad de Madrid (Fenercom) organizé
el pasado 19 de junio una interesante
una jornada dirigida a empresas que
utGilicen calderas en sus procesos pro-
ductivos y que deseen informarse de
las posibilidades de aumentar su eri-
ciencia energética.

El objetivo de la jornada Pue informar a
las compafias especializadas en el sec-
tor industrial de las diferentes opcio-
nes que tienen disponibles para reno-
var sus calderas y equipos industriales.

En los ulcimos tiempos se estd exigien-
do un mayor esfuerzo adaptativo a
una legislaciéon que cada vez incluye
mds cambios normativos. Es crucial co-
nocer los Pactores que pueden afec-
Gar a la eficiencia de los equipos y a
su rendimiento para ser capaces de
lograr un Puncionamiento éptimo.

Por parte de Viessmann, asistGid Go-
retti Ganzo, Product Manager, que
aportod su vision como especialista de
la compafia en la gama de equipos in-
dustriales tratando el tema de las cal-
deras industriales de alta eficiencia y
bajo NOx de Viessmann.

Viessmann oPrece para ello mulcicud
de soluciones que garantizan un abas-
Gecimiento econdmico de vapor hasta
120 toneladas por hora, hasta 120 MW
de calor y hasta 50 MW de electrici-
dad. Para ello es posible utilizar cual-
quier Puente de energia: combusctibles
Rosiles, aerotermia o aerotermida, o
calor residual procedente de los pro-
cesos industriales.

Viessmann desarrolla y lleva a cabo
conceptos energéticos integrales que
se basan en una evaluacién cotal de la
generacion de energia del siscema, la
estructura de suministro y el consu-
mo. El andlisis de todos estos proce-
sos supone la base para decerminar el
potencial y la adaptacion de todos los
componentes del siscema. Viessmann

Jornada técnica sobre
Eficiencia Energética en
Calderas Industriales

Comunidad
de Madrid

incluye en su oferta ademds los servi-
cios de planiricacién, puesta en Funcio-

namiento y mantenimiento.

www.viessmann.es
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X7JUNKERS BOSCH

Junkers plus
crece contigo

Juntos somos mas grandes

Eres parte indispensable de esta gran familia Junkers-Bosch. Por eso, el club
para profesionales Junkers plus tiene beneficios para hacer tu dia a dia mas facil.
Hazte socio en junkersplus.es, llamando al 902 747 032 o en la App de Junkers plus.

www.junkers.es
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